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L'environnement de I'entreprise évolue, plus vite
encore apres ces 18 derniers mois.
Lesattentesdelasociété etdes consommateurs
se portent vers un respect de I'environnement
toujours plus grand. Les exigences de la
réglementation se renforcent sur ces aspects.
Les modes de consommation ont été et seront
encore modifiés dans les années & venir, la
place du numérique renforcée.

Vous, chefs d'entreprise, devez adapter
vos offres, vos modes de fonctionnements,
acqueérir ou faire acquérir a vos collaborateurs
de nouvelles compétences, bétir des plans
d'action pour transformer ces changements en
opportunités pour vos entreprises.

Pour cela, faites I'expérience de la formation
pour vous et/ou vos salariés, pour toujours
mieux piloter votre entreprise et pour naviguer
vers la réussite.

Participer & une formation, c'est acquérir
de nouvelles compétences, s'approprier
des concepts, s‘enrichir de I'expérience du
formateur mais aussi de I'échange avec les
autres participants.

Participer & une formation, c'est aussi se
préparer au monde de demain pour rester
competitif, batir ses projets de développement
ou preparer ses projets personnels.

Participer a une formation, c’est un moment
de partage avec d'autres chefs d'entreprise, la
convivialité et le dynamisme du formateur.
Cette année nous vous proposons en plus de
nos formations récurrentes, une nouvelle série
de formations concernant I'agronomie et des
nouveautés dans plusieurs rubriques.
Decouvrez-les dans ce catalogue.

Vous avez une demande de formation qui ne
figure pas dans ce catalogue, nous pouvons
vous proposer du « sur mesure », contactez la
coordinatrice de votre secteur.

Bon vent | Belle route !

"

2 - Bertrand GERNEZ
m Président CGAPNEIDF
| N bertrand.gernez@wanadoo.fr

Michel ROUSSEAUX
Vice Président CGAPNEIDF
rousseauxdherpy@wanadoo.fr

Pour vous inscrire
A une formation

Par internet :

Sur le site du CGA Picardie, Nord Est, Ile de
France. Connectez-vous & l'adresse sui-
vante : www.cgapneidf.fr et inscrivez-vous
en ligne en quelques clics.

Par courrier :

Remplissez le bulletin d'inscription présent
en page 77 et envoyez-le accompagné de
votre réglement & I'une des adresses sui-
vantes, en fonction du lieu de déroulement
des formations choisies :

Pour I'QOise, le Val d’'Oise ou la Somme :
CGA PNEIDF

Edwina DUPUIS - Coordinatrice

Péle Jules Verne 2

10 rue de I'lle Mystérieuse

80440 BOVES

Pour I'Aisne, les Ardennes, I'Aube,
la Haute Marne, la Marne

ou la Seine et Marne:

CGA PNEIDF

Aurélie BALITOUT - Coordinatrice
9 rue JB Colbert - Chambry
02930 LAON Cedex 9

Vous pouvez aussi vous inscrire d une
formation d'un département autre que celui
de votre affiliation. Seule votreinterlocutrice
change::

Pour I'Oise, le Val d'Oise ou la Somme :
Edwina DUPUIS - Coordinatrice
Tél.0322502143

Pour I'Aisne, les Ardennes, I'Aube,

la Haute Marne, la Marne ou la Seine
et Marne:

Aurélie BALITOUT - Coordinatrice
Tél.0323231919

Une question ? Envoyez votre demande a :
formation@cgapneidf.fr

Retrouvez les mises & jour du catalogue
et les nouvelles dates sur notre site :

ww.cgapneidf.fr




Les webinaires !

Pour s'informer sans bouger de chez soi

Il s'agit de proposer, d une date donnée et une heure donnée, une réunion d'in-
formation en vidéo sur internet.

Apres inscription, recevez un lien internet qui vous permettra, & la date et
I'neure définies, de participer au webinaire (extrémement simple et pratique).

Seul 'animateur apparait en vidéo et déroule un support de présentation pour ani-
mer son intervention. Chague participant peut via un « chat » (une boite de dialogue)
poser des questions par ecrit a l'intervenant, il y répondra en fin de webinaire.

Les webinaires sont généralement d'une durée maximum d’'une heure & une
heure trente. Les personnes n‘ayant pu se rendre disponibles peuvent suivre le
webinaire ultérieurement en replay (lien envoyé aprés le webinaire).

Pour pouvoir participer dans de bonnes conditions, vous devez disposer d'une
bonne connexion internet et d'un ordinateur, d'une tablette ou d'un smartphone.

Les themes prevus en 2021-2022

(liste non exhaustive, & compléter en fonction de l'actualité)

Public Thématique Théme du webinaire
Tout public | Piloter son entreprise PEE PERCO PER - Intéressement
. . Loueur en meublé : évolution du statut
LTSRS Patrimoine et mesure de la rentabilite
Tout public Employeur Employeurs de main d ceuvre : obligations, risques
encourus, leviers de fidélisation du personnel
Tout public Retraite Le PER - Plan d’Epargne Retraite

Transition numeérique : comment booster

Tout public (R R le développement de votre entreprise

La facture électronique et la collecte

Tout public | Gestion Comptabilité de données comptables

Investir dans I'immobilier ?

(méthanisation, photovoltaique)

Tout public FeiErmeNie Intérét de la SCI ? A IR & 1S ?

. . Face & la baisse des rendements des fonds euros des
el fpulohe Patrimoine assurances vie, quelles stratégies mettre en place ?
Agriculteurs Energie Produire de I'énergie verte

La transmission de I'entreprise agricole :

Agriculteurs | Piloter son entreprise enjeux et stratégie

Gestion Comptabilité

nels de santé ou miroir aux alouettes ?

Aari Hygiene Séparation du conseil et de la vente de phytosanitaires
griculteurs : g P . -
et réglementation «vos nouvelles obligations reglementaires»
Agriculteurs Economique La conditionnalité des aides
Agriculteurs Environnement La certification HVE2 (Haute Valeur Environnementale)
Agriculteurs Economique Conjoncture économique agricole et réforme de la PAC
- Commercial Vendre aux cavistes, aux HORECA (Hoétels, Restaurants,
Viticulteurs Y . " .
Communication Cafés, ..) : quelle politique commerciale ?
Vieuiiaurs Comme_raql Quel est le bon prix pour un champagne
Communication de vignerons ?
o Commercial Etendre ou rationnaliser sa gamme ?
Viticulteurs o >
Communication Telle est la question
e Commercial Comment le champagne se positionne dans le cadre
Viticulteurs o B 3
Communication du marche des vins effervescents ?
Profession- Passage en SELARL : réelle opportunité

Gestion
Comptabilité

Commercial
Communication

Bulletin
d'inscription

Employeurs
main-d‘ceuvre

Patrimoine

Agronomie

Bureautique
Informatique

Diversification




Vos témoignages ! )

Mathieu : «Aussi efficace que le rendez-vous
traditionnel sans avoir a se deplacer.»

Sylvain :

«Bonne approche
de la gestion

des risques avec
présentation

des notions
essentielles.
Animateur tres
compétent.»

Virginie : «<Beaucoup de sujets
abordeés, riches, pas le temps
de creuser, mais comme vous
le disiez, nous nous rappro-
cherons de nos conseillers,
merci encore pour cette heure
d’échanges.»

Simon : «Tres bien,
permet d'étre informeé  Alexandre : «<Bonne

sans avoir g se présentation ! Dans
deplacer» I'attente d’'un rendez-vous
pour évaluer la faisabilité
d’un projet photovoltaique.

Xavier : «Reponse aux _ e
Clair et precis.»

questions tres claire.»

Bernard : «Information sur I'agriculture bio qui
peut étre une opportunité de développement
pour certaines exploitations.»

Helene : «Merci pour
tout, si nous avons
Delphine : «Tres d'autres questions nous
bon webinaire, reviendrons vers vous.»
tres enrichissant,
Jj'ai appris pas mal Thomas : «Trés bien
de choses, merci le tableau relatif
d Vous.» aux coéfficients

multiplicateurs pour la
marge commerciale !»
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S'initier & la comptabilité : connaitre

et utiliser les bases de la comptabilité .

Saisir sa comptabilité en ligne .

Perfectionner I'utilisation
de son logiciel comptable,

Mise en place de la tenue de caisse
et/ou du devis facturier,
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Gestion Comptabilite

S’initier a la comptabilité : connaitre
et utiliser les bases de la comptabilite

Les +

Vous souhaitez vous investir dans la Maitriser les principes de la
realisation de votre comptoblhte et maitriser comptabilité & partir d'exemples
les fondamentaux techniques de

o et de cas concrets.
la comptabilité.

Durée - Tarifs

ljour-132 € TTC
Personnes souhaitant & terme enregistrer

leur comptabilité. Inscriptions
www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

® Comprendre les principes de la comptabilité :
D connaitre les différentes méthodes d'enregistrement,
D identifier les obligations juridiques et fiscales,
D savoir utiliser le plan comptable,
D inventorier les supports comptables : journaux, grand livre, balance,
D maitriser les régles de TVA.
@ |dentifier les mouvements dans les comptes débit-crédit.
@ Reéaliser les imputations comptables courantes concernant :
D le cycle clients-ventes,
D le cycle achats-fournisseurs,
D le cycle trésorerie.

Pas de prérequis.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes Décembre 2021 - Contacter
Haute Marne Janvier 2022 la coordinatrice
Seine et Marne

Somme - Oise . L Contacter

Aisne — Marne
. Aube - Ardennes Décembre 2021 -
Artisans Haute Marne Janvier 2022
Commercants Seine et Marne

Services
Somme - Oise . L Contacter

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Agriculteurs

15/11/2021



Gestion Comptabilite
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Saisir sa comptabilité en ligne
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Vous souhaitez enregistrer vous-méme Un entrainement pratique a
les Igcrltures.e: ut|I|tscmt la comptabilite sur ordinateur & 'aide de cas
enlighe surinternet. concrets proches de votre "
métier via internet. 53
28
ST
. . ‘o - i o]
Personnes souhaitant enregistrer leur Durée - Tarifs e
comptobilité. ].jOUr - 132 € TTC =
Inscriptions
(]
Avoir de bonnes connaissances des bases www.cga idf.fr =
de la comptabilité. Maitriser les notions ou Voir pag 2 ou 26 é
présentées dans la formation «S'initier & la §

comptabilité» (voir page 6).

@ Présentation du service comptabilité en ligne.

@ Maitrise des différentes fonctionnalités de I'outil de saisie comptable en ligne.

@ Saisie des écritures sur I'outil de comptabilité en ligne & partir de piéces
comptables.

@ Les opérations d'achat et de vente.

q q 78 q q ® q g <

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription 5 2

Aisne - Marne £S5

- £ E

Aube - Ardennes | 5o _ Feyrier 2022 15/11/2021 S £

. Haute Marne 08
Agriculteurs Seine et Marne

Somme - Oise . o Contacter c

Vol gOse | Jonvier - Février 2022 28

o

oL

Aisne - Marne § E

Aube - Ardennes . o 290

. _ <.2

Artisans Haute Marne Janvier - Février 2022 15/11/2021 2

Commercants
Services

Seine et Marne

Somme - Oise . L Contacter

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Gestion Comptabilite

Perfectionner l'utilisation
de son logiciel comptable

Vous enregistrez vous-méme les écritures sur

un logiciel comptable, vous souhaitez :

@ ameéliorer votre saisie et étre plus efficace
en utilisant les outils internet : intégration
automatisée des écritures, synchronisation
avec le comptable, ...

@ maitriser les nouveautes de la derniere
version du logiciel,

@ intégrer des piéces comptables par internet.

Personnes qui enregistrent leur comptabilité
en ligne ou sur logiciel.

Les +

Gagner du temps et réaliser
un enregistrement conforme

aux régles comptables.
Utiliser la comptabilite pour
gérer son entreprise.

Durée - Tarifs

ljour-132 € TTC

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

Maitriser les bases du logiciel, notamment sur I'enregistrement.

® Optimiser la saisie des pieces comptables avec la nouvelle version :
D parameétrer les comptes, rappel des regles en matiere de TVA,
D distinguer une immobilisation et une charge, une livraison & soi-méme,
D pourquoi et comment immobiliser une réparation importante,
D comprendre et utiliser les différents comptes de tiers (401, 404, 431, 411...)
et savoir effectuer un lettrage, D savoir intégrer les EDI bancaires et
coopératives dans la comptabilité, D véerifier sa saisie et corriger une écriture

D faire un commentaire sur un compte.
@ Savoir tirer parti de sa saisie comptable :

D faire une approche de sa TVA, D effectuer une approche de son résultat
comptable, D savoir éditer ses documents comptables, D réaliser des prévisions
de trésorerie, b cas pratiques d'enregistrement de factures type et corrections.

@ Intégrer des pieces comptables par internet.
@ Exercices pratiques et apports théoriques.

Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription

Péronne (80) 07/12/2021 Contacter la coordinatrice

Aisne — Marne
Aube - Ardennes
Haute Marne
Seine et Marne

Agriculteurs

Mai - Juin 2022 10/03/2022

Beauvais (60) Février 2022 08/12/2021

Aisne — Marne

Commercgants Aube - Ardennes Janvier - Février 2022 15/11/2021

Artisans

Haute Marne

Services Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.

8



Gestion Comptabilite

Gestion
Comptabilité

Mise en place de la tenue de caisse
et/ou du devis facturier

Les +
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Maitriser la réalisation de ses devis et de ses Un entrainement pratique
factures et savoir ut|||s’er. une tenue (;Ie CCIEESEN ¢ - ordinateur & l'aide de cas
dans le respect de la Iégislation en vigueur.

concrets proches de votre w®

métier. 53

59

. . 7 _ . E_ T

Artisans, commergants ou agriculteurs Duree - Tarifs e

établissant des factures pour leurs clients et/ 1jour - 132 € TTC €

ou concernés par l'obligation de tenue d'un

livre de caisse. Inscriptions

[}

www.cgapneidf.fr é

ou Vvoir page 2 ou 26 £

Maitriser les bases du maniement S

d'un ordinateur.

@ Connaitre la réglementation et les normes en vigueur sur I'établissement de
factures et sur la tenue d'une caisse.

@ Découvrir des nouveaux outils informatiques (Devis facturier et tenue de
caisse).

® Cas pratiques et mises en situation : étre capable d'etablir des factures pour
son activité et/ou de suivre sa caisse, en conformité avec la réglementation

comptable et fiscale. = §
@ Savoir exporter des donneées, les transmettre d des interlocuteurs et savoir S8
utiliser les EDI.. g%
£ E

S E

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription ]
Aisne — Marne c

- o .2

Tout public Aube - Ardennes | g ier - Fayrier 2022 15/11/2021 B
Haute Marne P

Seine et Marne § B

oo

<2

fa)

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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CGA

Picardie, Nord-Est,
lle de France
ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE

™~

Les sites de formations

Abbeville
Albert
Amiens (Boves)
Chépy
Doullens Buire

™ Montdidier Chambry Galois
Péronne Chambry Colbert
Poix-de-Picardie Chéteau-Thierry
Roye 23 Gauchy

Guise
Vervins
Charleville-Méziéres
Rethel

Vouziers

Ardennes

Reims
Val d'Oise

Beauvais
Compiegne (Venette)

Le Mée-sur-Seine

Grandvilliers 28 Meaux
Feurs Provins
Saint-Pierre-les-
Nemours
\ Bar-sur-Seine
! Saint-Andreé-les-Vergers
Troyes Chaumont
Montigny-
le-Roi
Vecqueville B3
accessible aux personnes & mobilité réduite
l\ Le lieu de formation peut changer en fonction du nombre d'inscriptions
et d'éventuels regroupements entre départements.

L'adresse exacte vous sera communiquée sur la convocation adressée
principalement par mail quelques jours avant la formation.

10



Formations

Gerer et piloter
son entreprise

Les clés de la réusite pour la transmission
de son exploitation viticole et son foncier

Gérer la trésorerie de son entreprise :
meéthodes et outils pour rester serein

Le colt de revient : un outil d‘aide a la décision

Dynamique Jeune Agriculteur :
les chiffres clés de I'entreprise

Dynamique Jeune Agriculteur :
la trésorerie et le colt de revient

Les Marchés & terme : sécuriser son prix de vente
Mieux se connaitre pour bien communiquer
Réussir un projet collectif

Déceler les points de vigilance dans votre entreprise
(approche globale des risques)

Votre stratégie au service de la rentabilité
de votre entreprise équestre

L'intérét d'exploiter en société

Préparer et anticiper la cession de son entreprise
pour prendre sa retraite

Maitriser son temps pour étre plus efficace

12
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Gerer et piloter son entreprise

Les clés de la réussite pour

la transmission de son exploitation
viticole et son foncier

OBJECTIF Les +

Comprendre les différents modes de Anticiper la transmission de son

transmission de I'entreprise d'exploitation et exploitation pour faire les bons
du foncier pour étre en capacite de choisirles  -hoix.

solutions les plus adaptées a son entreprise.
,
PUBLIC CONCERNE Liour - 132 € TTC

Viticulteurs.

PREREQUIS Inscriptions

Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26
PROGRAMME

Partie théorique :
@ Description des différents modes de transmission de I'entreprise d'exploitation :
) apport,
D cession des titres,
D pacte Dutreil,
D cession dans le cadre d'un départ d la retraite.
@ Description des différents modes de transmission du foncier :
D démembrement,
D apport en sociéte.
Partie pratique :
@ Exercices sur le colt fiscal des différents modes de transmission,
@ Apports théoriques et exercices pratiques.

Public Date ou période Date limite d'inscription

Viticulteurs 11/01/2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour [‘accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

Gérer la trésorerie de son entreprise :

méthodes et outils pour rester serein

[
]
L8
90
g2
OBJECTIF Les + 8§
Mieux Comprendre les équ”ibres financiers SOVO”‘ réaliser et suivre son 8
de l'entreprise afin d'anticiper les flux de budget de trésorerie annuel.
trésorerie.

A partir de 'analyse de I'activite, mettre en Durée - Tarifs

place un suivi et une gestion de trésorerie. )
ljour-132 € TTC

PUBLIC CONCERNE e o lenE

Agriculteurs, viticulteurs ou artisans,
commercants, services.

PREREQUIS

Maitriser les bases de maniement d'un ordinateur et d'un tableur.

PROGRAMME

@ Analyse de groupes : présentation des résultats prévisionnels et de la
conjoncture.

@ Prévisionnel des évolutions de trésorerie sur les différents systemes
d'exploitation.

® Comprendre les performances des entreprises (quart supérieur, quart
inférieur, ...) : repérer les facteurs clés de succes.

@ Calcul d'un budget de trésorerie prévisionnel (EBE + trésorerie) : utilisation de
I'outil Web Budget de trésorerie.

@ Réaliser son budget de trésorerie annuel, savoir gérer les excédents ou les
déficits et prévoir des financements adapteés.

@ Mettre en place des indicateurs pour mieux gérer la trésorerie au quotidien.

@ Etude de cas concrets.

www.cgapneidf.fr
ou voir page 2 ou 26

Patrimoine

Public Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
. Aube - Ardennes . .
Agriculteurs Haute Marne Mai - Juin 2022 10/03/2022

Seine et Marne

Agronomie
Diversification

. Aisne - Marne
ARIEEITE Aube - Ardennes
Commercants Mai - Juin 2022 10/03/2022
. Haute Marne
Services

Seine et Marne

Bureautique
Informatique

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Bulletin
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Gerer et piloter son entreprise

Le colt de revient,

un outil d'aide & la décision

OBJECTIF Les +

Calculer et maitriser les colts de revient de Pouvoir se comparer, améliorer
ses différents ateliers de production et/oude  ggg performances en terme de
ses cultures, est nécessaire pour determiner colt de mécanisation. Travailler

un qgsolement, un budget, prendre la sur ses propres chiffres.
décision de vendre... Comment faire du calcul

de ses colts de revient un outil de pilotage : 3

. oy . Durée - Tarifs
pour appréhender la volatilité des marchés
ou faire face aux aléas (spéculation, contexte 15jour-198 € TTC
géopolitique) ?

Inscriptions

PUBLIC CONCERNE www.cgapneidf.fr

Agriculteurs. ou voir page 2 ou 26

PREREQUIS

Savoir utiliser les fonctionnalités de base d'un tableur.

PROGRAMME

@ Notions de colt de production, colt de revient et point d'équilibre financier :
quelles difféerences ? Quelles utilisations ?

® Ou et comment retrouver dans votre comptabilité les eléments nécessaires a
leur détermination ?

® Rappel des élements importants contenus dans les documents analytiques.

® Impact de la volatilité des prix sur vos colts de revient, colt de production et
point d'équilibre financier.

Public Date ou période Date limite d'inscription
Montdidier (80) 21/12/2021 Contacter la coordinatrice
Oise Février 2022 08/12/2021

Agriculteurs
Aisne — Marne
Aube - Ardennes
Haute Marne
Seine et Marne

Février - Mars 2022 15/12/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour [‘accessibilité PMR.



Bon a savoir!

Nos formations ouvrent droit
au credit d'impdt |

Toute formation suivie par le(s) dirigeant(s) ouvre droit au crédit d'im-
po6t. Gréce a ce crédit, vous assistez a 2 journées de formation intégra-
lement remboursées.

Exemple de calcul pour une ou deux journees de formation
pour un dirigeant :

Formation année civile 2022
SMIC applicable au 01/10/2021 = 10,48 €/heure

1 journée de formation

2 journées de formation

7 heures 14 heures
Frais engagés HT 32,50 € 32,50 € +110,00 €
=142,50 €
Crédit d'impot 7x10,48 € =73,36 € 14 x 10,48 = 146,72 €
Gain +40,86 € +422 €

Une formation de 2 jours est intégralement prise en charge (ou 2 x 1 jour)

Le crédit d'impdt est plafonné a la prise en compte de 80 heures de for-
mation pour I'année 2022 pour toute entreprise de moins de 10 salariés ou
moins de 2 millions d'euros de CA annuel. Pour une prise en compte effective,
vous transmettrez la facture et I'attestation de suivi de la formation a votre
comptable.

Nos methodes pedagogiques
Les méthodes pédagogiques peuvent étre :

® Power point

® Exercices d'application

® Mise en situation

® Etudes de cas concrets

® Utilisation d'outils informatiques...

(Plus d'informations sur demande)

Evaluation des acquis

Une évaluation des acquis est réalisée au début et d la fin de la formation a
partir d'un QCM ou d'un Quizz.

Piloter
son entreprise

Employeurs
main-d‘ceuvre

Patrimoine

Commercial
Communication

Agronomie
Diversification

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Gerer et piloter son entreprise

Dynamique Jeune Agriculteur :

les chiffres clés de I'entreprise

OBJECTIF Les +

Se familiariser au métier de gestionnaire Animation privilégiant les
d’entreprise agricole : maitriser les chiffres échanges entre participants.
clés de I'entreprise, les utiliser pour mieux Cas d'applications et outils
gerer et deécider. concrets pour gérer le quotidien

d'une exploitation.

PUBLIC CONCERNE , ,
. : . o Durée - Tarifs
Jeunes agriculteurs installés depuis moins

de S ans. 1jour - 132 € TTC
PREREQUIS

Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26
PROGRAMME

@ Rappel des engagements résultant d'une installation aidée (ATP/ATS, calcul et
suivi du revenu disponible, respect du plan d'investissement, les avenants...).

@ Distinguer économique/fiscal, notion de produits et de charges consommées,
les marges brutes, I'utilisation de I'EBE, les principaux ratios économiques et
financiers, les différents types de résultats (¢conomique, comptable, fiscal,...), la
MSA et I'imp6t.

® Comprendre la plus-value et sa taxation.

@ Fonctionnement du compte-courant associé en societe.

Public Date ou période Date limite d'inscription

. , Somme Janvier - Février 2022 15/11/2021
J.A.installés

depuis moins

de 3 ans

(Atten“o.n: Aisne - Marne

gitestation Aube - Ardennes
MSA de I'année Janvier - Février 2022 15/11/2021
civile en cours Haute Marne

a fournir a Seine et Marne

I'inscription)

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

Dynamique jeune agriculteur:

la trésorerie et le colt de revient

i
=
55
oE
OBJECTIF Les + G
Maitriser les grands principes financiers Animation privilégiant les a
et économiques de la gestion de son échanges entre participants.
exploitation, les principaux outils de gestion Cas d'applications et outils
economique de I'exploitation. concrets pour gérer le quotidien

d'une exploitation.

PUBLIC CONCERNE , ,
. : . o Durée - Tarifs
Jeunes agriculteurs installés depuis moins

de 3 ans. ljour-132 € TTC

PREREQUIS

Savoir utiliser les fonctionnalités de base d'un ~ Www.cgapneidf.fr
tableur. ou voir page 2 ou 26

PROGRAMME

® Colt de revient et point d'équilibre.

® Qu'est-ce qu'un budget de trésorerie ? Un colt de revient ? Un point
d'equilibre financier ? Quelles utilisations de ces outils au quotidien ?

@ Reéalisation d'un budget de trésorerie (exercice pratique sur PC).

@ Méthodologie de calcul d'un colt de revient (exercice pratique sur PC).

® Comment tirer profit de la connaissance de I'évolution de sa trésorerie et de
ses colts de revient : devenir acteur par l'anticipation.

@ Exercices pratiques.

Patrimoine

Date ou période Date limite d'inscription

Commercial
Communication

) , Somme Janvier - Février 2022 15/11/2021
J.A.installés

depuis moins

de 3 ans s
ion - ]
(Attention ; Aisne - Marne I3
gttestation Aube - Ardennes e 2
MSA de I'année Janvier - Février 2022 15/11/2021 § %
civile en cours Haute Marne 55
a fournir & Seine et Marne < E
l'inscription)

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Gerer et piloter son entreprise

Les Marchés a terme:

sécuriser son prix de vente

OBJECTIF

Connaitre et comprendre les différents Déterminer une stratégie de
modes de commercialisation des céereales. commercialisation en fonction
Posséder les informations et les outils pour de I'acceptation du risque
définir sa strategie de commercialisation. et du marché.

PUBLIC CONCERNE
Agriculteurs. 1jour - 132 € TTC
PREREQUIS

Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou voir page 2 ou 26
PROGRAMME

@ Etoffer et sécuriser sa stratégie de commercialisation (gestion du risque prix).

@ Les indicateurs personnels a connaitre (prix seuil de commercialisation, colt de
production).

® Appréhender le marché mondial pour avoir des repeéres (productions,
échanges mondiaux de céréales).

@ Initiation au marché a terme : fonctionnement, utilisation, intérét.

@ |nitiation aux options du marché da terme (call, put) : fonctionnement, utilisation,
intéerét.

@ Adaptation de l'offre des organismes stockeurs vis a vis du marché & terme.

® Comment intégrer et utiliser ces outils dans la stratégie de commercialisation ?

Public Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes

Mars 2022 11/01/2022
. Haute Marne
Agriculteurs Seine et Marne
Somme Juin 2022 16/04/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

Mieux se connaitre

pour bien communiquer

2

—

g &

kg

OBJECTIF Les + G

Au-deld des compétences techniques et Tests d'auto-évaluation réalisés s
des contraintes économiques, la réussite tout au long de la formation.

d’'une entreprise se situe dans la dimension
humaine et relationnelle du chef d'entreprise

avec son environnement.

Travailler ensemble, construire une equipe ljour-264 € TTC

performante, étre efficace dans la prise de (dont 132 € TTC diagnostic OPR)
décision reposent avant tout sur:

- une bonne connaissance de son propre Inscriptions

fonchonnementl (motivations, besoins WWW.CgOpneidf.fr
personnels, aptitudes), ;

. : ou Vvoir page 2 ou 26
- une bonne compreéhension des autres et
I'acceptation de leurs différences,
- la complémentarité des individus qui garantit 'efficaciteé collective de I'entreprise,
- une communication maitrisée.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Répondre au questionnaire OPR (Optimisation du Potentiel Relationnel) envoyé
prealablement par mail.

PROGRAMME

Acquerir des outils de connaissance de soi permettant de :

@ Progresser dans sa relation avec les autres : associés, salariés, clients,
fournisseurs.

@ Reconnaitre ses domaines de motivation.

@ |[dentifier I'impact de ses comportements sur celui des autres.

@ |[dentifier son propre style de communication, et de l'adapter & son interlocuteur
et d la situation.

@ |dentifier son propre style de management.

@ Avoir des pistes pour optimiser son potentiel relationnel.

@ Elaborer un plan d'actions individualisé pour progresser dans sa communication.

Patrimoine

Agronomie
Diversification

Public Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes

Bureautique
Informatique

Juin 2022 14/04/2022
) Haute Marne
Tout public Seine et Marne
Somme Février 2022 11/12/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Bulletin
d'inscription




Gerer et piloter son entreprise

Réussir un projet collectif

OBJECTIF Les +

Partager les motivations, les bénéfices Construire ensemble les régles
personnels attendus, et les volontés de concretes de fonctionnement
contribution au projet. Definir les contours pour un projet réussi.

de l'alliance. Ce qu'elle est et n'est pas.

Construire les regles de fonctionnement. Durée - Tarifs

PUBLIC CONCERNE Lour ~144 € TTC

Groupe d'entrepreneurs envisageant un Inscriptions

projet collectif : investissement productif,

groupement de distribution... www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26

PREREQUIS

Pas de prerequis.

PROGRAMME

@ Cadrer les enjeux et les motivations.

@ Structurer les bases opérationnelles : définir les limites de I'alliance.

@ |dentifier la gouvernance : qui fait quoi ? qui décide de quoi ?

@ Definition des regles de base qui régissent le groupe.

@® Elaborer un plan d'actions, mettre des jalons pour garantir le bon avancement.

Public Date ou période Date limite d'inscription

Tout public Janvier - Février 2022 16/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

Déceler les points de vigilance

dans votre entreprise
(approche globale des risques)

OBJECTIF Les +

Acqueérir des points de reperes et une Etablir le barométre des risques
démarche qui permettent de recenser, dans son entreprise. Connaitre
hiérarchiser les risques et de choisir les les moyens de prévention.

actions de prévention adaptées d son

exploitation.
PUBLIC CONCERNE Ljour ~132€ TTC

Exploitant agricole ou chef d'entreprise |nscription5

souhaitant sécuriser son activité, son revenu o
et &tre plus serein dans la conduite de son B el sl T
entreprise. ou voir page 2 ou 26

PREREQUIS

Pas de prerequis.

PROGRAMME

@ Caractériser et objectiver les difféerentes sources de fluctuation du revenu.

@ Acquérir une démarche qui permette de hiérarchiser les principaux risques et
d'arbitrer les solutions de réduction des risques.

@® Connaitre les méthodes de gestion des risques pour prévenir ou couvrir les
risques majeurs identifiés.

@ Elaborer un plan d'actions qui prévoit les étapes & suivre et les moyens
d'approfondir la gestion préventive sur 2 ou 3 risques majeurs.

Public Date ou période Date limite d'inscription

Tout public Doullens (80) 16/12/2021 Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Agronomie
Diversification

Bulletin
d'inscription

Patrimoine

Bureautique
Informatique




Gerer et piloter son entreprise

Votre stratégie au service de la

rentabilité de votre entreprise équestre

OBJECTIF Les +

Cette formation fait suite au webinaire Une formation de gestion

« Professionnels du cheval, comment d'entreprise adaptée au monde
rebondir aprés la crise » diffusé en juin équestre, animée par des

2020 (disponible en replay) pour aller plus intervenants spécialisés.

en profondeur sur les points évoques :

acquérir des outils d'aide & la stratégie, la

planification, la rentabilisation et définir les

actions & mettre en ceuvre pour optimiser ljour-132 € TTC

votre rentabilité.

Inscriptions

PUBLIC CONCERNE www.cgapneidf.fr

Professionnels du cheval (écuries, centres e 2ou 26

équestres, éleveurs, entraineurs).

PREREQUIS

Pas de préerequis.

PROGRAMME

@ Mesurer I'impact de la TVA sur votre trésorerie.
@ Definir le lien entre le résultat de I'entreprise et sa trésorerie.
@ Verifier la cohérence entre :
D le colt de revient d'un cheval par mois et son prix de vente (mois de pension),
D le colt de revient d’'une heure d'enseignement et son montant facturé.
@ Etablir la grille tarifaire (pension ou cours) en ventilant la TVA sur 2 taux.
@ Choisir les actions adaptées a votre situation pour optimiser la rentabilité :
D développer le nombre de cavaliers,
D valider l'intérét d'un agrandissement d'écurie,
D optimiser les installations existantes.

Public Date ou période Date limite d'inscription
Somme ler trimestre 2022 15/11/2021
Professionnels Oise L
du cheval Val d'Oise Février 2022 08/12/2021

Haute Marne

Seine ot Marne Janvier - Février 2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

” Vé

L'intérét d'exploiter en sociéeté

OBJECTIF Les +

Choisir la structure juridique adapteée a sa Avoir tous les éléments en main
situation : individuel ou societe. pour choisir la bonne formule
sociétaire.

PUBLIC CONCERNE : :
Chefs d'exploitation se posant la question du

passage en societe. ljour-132 € TTC
PREREQUIS
Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26

PROGRAMME

@ Etre capable de choisir le montage sociétaire en agriculture approprié a son
cas.

@ Présentation et définition des différents types de societés. Quelles sont les
conséguences du choix d'une formule sociétaire ? Pourquoi en privilégier une
plutdt qu'une autre ?

@ Connaitre les avantages et les inconvénients par rapport & I'exploitation
individuelle.

@ Quelles sont les démarches a suivre ?

@ Avantages et inconvénients d'une formule sociétaire au niveau fiscal,
patrimonial...

@ Etablir les démarches d suivre pour se mettre en société apres avoir fait
I'analyse de I'exploitation.

Date ou période Date limite d'inscription

Aisne - Marne
Aube - Ardennes

Haute Marne Mars 2022 11/01/2022
Agriculteurs Seine et Marne
somme - Oise Mars 2022 15/01/2022

Val d'Oise

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Gerer et piloter son entreprise

Préparer et anticiper la cession de

son entreprise pour prendre sa retraite

OBJECTIF Les +

Evaluer I'ensemble des enjeux consecutifs Construire son plan d'actions
a un arrét d'activite et construire le plan pour gérer la cession de son
d'actions & mettre en oeuvre. entreprise.

Comment bien préparer son arrét d'activité

pour rester maitre de la situation ?
PUBLIC CONCERNE ljour - 132 € TTC
Chef d'entreprise souhaitant céder dans les

S a 10 ans a venir. .
www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

PREREQUIS

Pas de préerequis.

PROGRAMME

® Analyse des différents facteurs interférant dans la cession d'une entreprise
individuelle ou sociétaire notamment :
D le statut du fermage en agriculture (pour les sessions agriculteurs
uniguement),
D le régime des plus-values professionnelles et privées,
D la taxation du revenu de I'année et des résultats en sursis d'imposition,
D les démarches de liquidation des droits d la retraite,
D la valorisation du patrimoine professionnel,
D les regles en terme de transmission du patrimoine (abattements en vigueur,
pacte DUTREIL).

@ Etablir un plan d'actions pour reussir sa cession.

Public Date ou période | Date limite d'inscription
Aisne — Marne
Aube - Ardennes | 5o Favrier 2022 15/11/2021
Haute Marne
Seine et Marne
Chepy (80) 04/11/2021 Contacter la coordinatrice
Agriculteurs Doullens (80) 30/11/2021 Contacter la coordinatrice
Péronne (80) 09/12/2021 Contacter la coordinatrice
Montdidier (80) 27/01/2022 08/12/2021
Beauvais (60) Février 2022 08/12/2021
Venette (60) Février 2022 08/12/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Gerer et piloter son entreprise

Maitriser son temps

pour étre plus efficace

b
=
55
K=
OBJECTIF Les + EE
Clarifier ses domaines de responsabilite et Utilisation d'outils de gestion du 3
identifier ses activités prioritaires et a valeur temps. Mise en pratique & partir
ajoutee. ldentifier et limiter les principales de cas concrets.

sources de stress, de pertes de temps et
déterminer I'emploi réel de son temps.
S'organiser et établir ses priorités. Prioriser

et planifier ses téches. Se fixer des objectifs ljour-132 € TTC
professionnels. Etablir des plans d'actions et

les suivre. Inscriptions

www.cgapneidf.fr

PUBLIC CONCERNE ou Vvoir page 2 ou 26

Tout public.

PREREQUIS

Pas de prérequis.

PROGRAMME

@ Faire un diagnostic individuel, établir son profil de gestion du temps, et adopter
une méthodologie en S axes :

@ S’'organiser, avoir une vision globale : domaines de responsabilité, activités
prioritaires, répartition entre les différentes spheres professionnelles, sociales,
familiales et personnelles, objectifs.

@ Prioriser : clarifier I'urgent et I'important, gérer ses priorités.

@ Planifier : outils de gestion du temps, gestion de lI'imprévu.

@ Agir avec efficacité : sources de pertes de temps, atouts et points de vigilance,
mise en place d'un plan d'actions personnalisé.

@ | a gestion collective de son temps : gérer les interruptions, dire non, traiter les
demandes, différer.

Patrimoine

Public Date ou période Date limite d'inscription

Agronomie
Diversification

Tout public Amiens (Boves) (80) | Janvier - Février 2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour [‘accessibilité PMR.

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Adhérents CGA,

bénéficiez d'un tarif privilégiée !

39 €TTC repas compris |

Chaque adhérent du CGA bénéficie d'une journée de formation par an a tarif pri-
vilégié, soit du 1° septembre de I'année en cours au 31 aodt de l'année suivante.
Cette premiére journée de formation est & choisir parmi toutes les formations du
catalogue”. Seuls les frais de logistique, d'un montant de 39 € TTC* par jour et par
personne, sont & régler a l'inscription.

Formation a plusieurs,
des tarifs avantageux !

Pour bénéficier de tarifs encore plus avantageux, n'hésitez pas a inscrire plusieurs
personnes de votre entreprise a la méme formation. Le colt est alors ramené a 39 €
TTC” par jour et par personne supplémentaire (au lieu de 132€ TTC, prix d'une jour-
née de formation pour une personne).

A propos des dates

Si le nombre d'inscrits dépasse la capacité de la formation ou que la date de la for-
mation est passée, une session complémentaire pourra étre programmeée. N'hésitez
pas a contacter la coordinatrice concernée pour connaitre les dates supplémentaires.

Pour vous inscrire a une formation

Par internet : sur notre site www.cgapneidf.fr

Par courrier : remplissez un bulletin d'inscription présent en page 77 et envoyez-le
accompagné de votre réglement & I'une des adresses suivantes, en fonction du lieu
de déroulement des formations choisies :
- Pour I'Oise, le Val d'Oise ou la Somme :
CGA PNEIDF - Edwina DUPUIS - Coordinatrice
Péle Jules Verne 2 - 10 rue de I'le Mystérieuse - 80440 BOVES
- Pour 'Aisne, les Ardennes, I'Aube, la Haute Marne, la Marne ou la Seine et Marne :
CGA PNEIDF - Aurélie BALITOUT - Coordinatrice
9 rue JB Colbert - Chambry - 02930 LAON Cedex 9

Vous pouvez aussi vous inscrire & une formation d'un département autre que celui
de votre affiliation. Seule votre interlocutrice change :
- Pour I'Oise, le Val d'Oise ou la Somme : Edwina DUPUIS - Tél. 03 22 50 21 43
- Pour I'Aisne, les Ardennes, I'Aube, la Haute Marne, la Marne
ou la Seine et Marne : Aurélie BALITOUT - Tél. 0323 231919

Une question ? Envoyez votre demande & : formation@cgapneidf.fr

Retrouvez les mises & jour du catalogue et les nouvelles dates sur notre site :
www.cgapneidf.fr

*sauf formations spécifiques : pages 19, 20, 56 et 59.
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Formations

Employeurs
de main-d’ceuvre

Mettre en place son Document Unique
de prévention des risques . .28

Employeurs
main-d‘ceuvre

Mettre & jour son Document Unique de prévention
des risques et le faire vivre dans |I'entreprise . .29

Gestion des conflits avec les salariés : comment
les anticiper, les éviter et les gérer ?, .30

Patrimoine

Employeurs, gérez vos salariés au quotidien . 31

Employeurs, réussissez vos temps forts
avec vos salariés . . 32

Hygiéne
Réglementation

Réussir 'embauche d'un salarié ou
d'un apprenti : comment bien faire ?. - 33

La motivation des salariés
au service de la performance de I'entreprise - 34

Commercial
Communication

Agronomie
Diversification
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Employeurs de main-d‘ceuvre

Mettre en place son Document
Unique de prévention des risques

Les +
Comprendre les enjeux, les modalités et le Apprendre & réaliser son
contenu du Document Unique. Mettre en document unique et & réduire

ceuvre l'évaluation des risques professionnels. IS risques au travail.
Initier une démarche de prévention dans
I'entreprise. Se mettre en regle vis-a-vis de la Durée - Tarifs
réglementation sociale.

1jour ou 2 jours
132 € TTC siljour
264 € TTC si 2 jours

Employeur de main-d'ceuvre.

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
Maitriser les bases du maniement d'un ou voir page 2 ou 26
ordinateur.

@® Comprendre les enjeux liés a la prévention santé sécurité au travail, connaitre les obli-
gations des employeurs et se mettre en regle vis-a-vis de la réglementation sociale.

® Description de la méthode pour analyser les risques professionnels (analyse par
poste de travail par type de risque, présentation de la méthode des SM).

@ |dentifier le responsable de la réalisation de I'évaluation dans I'entreprise.

@ Exercices d'application de la méthode sur cas concrets (supports photos ou vidéos).

@ Evaluer les risques identifiés et les hiérarchiser pour déterminer les actions prioritaires.

@ Mettre en place un plan de prévention.

@ Point sur la faute inexcusable de I'employeur.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Beauvais (60) ler trimestre 2022 15/11/2021
Venette (60) 2éeme trimestre 2022 14/02/2022

T . Poix-de-Picardie (80) 19 et 29/11/2021
out public
Abbeville (80) 25 et 31/01/2022 15/11/2021
Bar-sur-Seine (10) 30/11/2021
Amiens (Boves) (80) | 07 et 14/03/2022 15/01/2022
Rethel (08) 02 et 03/12/2021
Rethel (08) 18 et 20/01/2022 18/11/2021
Agriculteurs
cori2/2021 o
Chepy (80) 08 et 15/03/2022 15/01/2022
Artisans Roye (80) 21 et 28/02/2022 07/02/2022
Commercgants
Services ChepY (80) 10 et 17/01/2022 08/12/2021
Chéteau-Thierry (02) | 25/01/2022 (1 jour) 08/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d'ceuvre

Mettre a jour son Document
Unique de prévention des risques
et le faire vivre dans l'entreprise

Les +
Vous avez déja réalisé votre Document Impliguer les salariés dans
Unigue sous forme informatisee. Comment la gestion des risques. o
le mettre a jour ? Comment l'appliquer dans £ §
votre entreprise et faire en sorte que les Durée - Tarifs o8
salariés le suivent et |'utilisent ? ) %g
ljour-132€TTC E£5
£
Inscriptions
Tout employeur ayant déja réalisé le idf f
Document Unique sous forme informatisee WWW'.CgOpnela i r26 o
et souhaitant le mettre & jour. ouvoir page = ou z
£
o]
o
Maitriser les bases du maniement d'un ordinateur et avoir déja mis en place son
D.U. (avoir suivi la formation Mise en place du D.U.). -
2
25
2o
@ Rappel et définition des nouvelles normes réglementaires. :E"E,
® Methodes d'application dans I'entreprise. i;‘?
@ Descriptif succinct des obligations et vérification de leur application.
@ Mise en garde en cas de non application.
® Comment sensibiliser les salariés quant au respect des regles de fonctionne- - §
ment et de sécurité ? S8
5.9
Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription E é
Poix-de-Picardie (80) 10/12/2021 Contacter la coordinatrice S§
(]
Poix-de-Picardie (80) 22/02/2022 08/12/2021
Puome@) | esiyece :
Chepy (80) 13/06/2022 15/04/2022 -“E’ '%
Tout public Doullens (80) 01/02/2022 08/12/2021 g ";
Grandvilliers (60) ler trimestre 2022 15/11/2021 &”E
a
Troyes (10) 07/03/2022 15/01/2022
Abbeville (80) 18/11/2021
Abbeville (80) 24/01/2022 15/11/2021 “g’_qé_
Méé sur Seine (77) 11/01/2022 18/11/2021 EE
Agriculteurs Rethel (08) 27/01/2022 18/11/2021 £5
mc
Amiens (Boves) (80) 20/06/2022 15/04/2022

Chateau-Thierry (02) 15/02/2022 10/12/2021

Artisans
Commercants | Amiens (Boves) (80) 07/02/2022 10/01/2022
Services

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d‘ceuvre

Gestion des conflits avec les salariés :
comment les anticiper, les éviter
et les gerer ?

Les +
S'approprier les concepts, comportements Acquérir un savoir-faire
et outils qui permettent d'anticiper et gérer permettant d'intervenir avec

les conflits. Adopter une attitude gagnant- efficacité dans la résolution
gagnant. des conflits.

Durée - Tarifs

Employeurs tous marchés. ljour-132€TTC
Inscriptions
Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26

@ Definir et analyser les différents types de conflits,

@ Utiliser les methodes de communication appropriées pour désamorcer les
conflits,

@ Mettre en ceuvre les différents modes d'intervention pour désamorcer les
conflits,

@ Mises en situation,

@ Apports theoriques et pratiques.

Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription

Amiens (Boves) (80) Mars 2022 15/01/2022
Tout public | Poix-de-Picardie (80) 21/03/2022 15/01/2022
Beauvais (60) 2&me trimestre 2022 14/02/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d'ceuvre

Employeurs, gérez vos salariés
au quotidien

Les +
Gérer la relation contractuelle au quotidien. Sécuriser la relation contractuelle.
Mieux appréhender les engagements liés au Etre en regle vis-a-vis
contrat de travail. de la réglementation sociale.
Seécuriser les ruptures de contrat. " ?
, . >
Durée - Tarifs 33
5%
- . 2x0,5jour-132 € TTC al
Employeur de main-d‘oeuvre autonome qui £ g
slouhcnte .conAncutre les obligations ;oaoles, qu'il Inscriptions
réalise lui-méme ou non ses bulletins de paye.
www.cgapneidf.fr
ou voir page 2 ou 26 =
[<]
: - £
Pas de prérequis. £
o]
o
@ Respecter les engagements du contrat :
D obligation droit et devoir de I'employeur. 5
D obligation droit et devoir du salarié. oE
® Que comprend un bulletin de salaires ? : gfg":"
D décomptes des postes de charges sociales et de rémunérations, gg
D comment décompter les congés maladie et absences ? - o
D comment compter le temps de travail (heures supplémentaires, etc...) ? 2
@ Les formalités déclaratives du salaire :
D DSN, N4DS, taxe professionnelle, taxe d'apprentissage, déclaration handicapé. <
® Comment gérer la relation contractuelle ? : o
D conflits, non-respect des consignes ou probléme de compétences. E-E
® Comment gérer la rupture du contrat de travail ? : g2
D en cas de démission, de licenciement, de retraite, de rupture conventionnelle. S§
® Evaluer les risques identifiés et les hiéerarchiser pour determiner les actions %
prioritaires :
D mettre en place un plan de prévention, 5
D point sur la faute inexcusable de I'employeur. “g’ =
O
g
[
Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription <§) §
Tout public Selon préinscriptions Contacter la coordinatrice a]
Aisne — Marne
Agriculteurs | AUbe - Ardennes Mai - Juin 2022 10/03/2022 0
Haute Marne 33
Seine et Marne gg
i
=
mc

. Aisne — Marne
Artisans Aube - Ardennes
Commergants Mai - Juin 2022 22/04/2022
. Haute Marne
Services .
Seine et Marne
Aisne - Marne
Viticulteurs | A8 - Ardennes Mai - Juin 2022 10/03/2022
Haute Marne
Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d‘ceuvre

Employeurs, réussissez
vos temps forts avec vos salariés

(entretien annuel, professionnel et point intermédiaire d'étape)

Les +
Savoir mener des entretiens professionnels Des mises en situation pour
pour améliorer la performance, en faire s'exercer & conduire l'entretien
un outil gagnant-gagnant au service de d'évaluation, remise d'une boite
Ientreprise. a outils (trame fiche de poste,...).

Durée - Tarifs

Employeurs, chefs d'entreprise qui managent ljour -132 € TTC

des salariés ou salariés encadrant une
equipe. Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

@ Les enjeux pour le dirigeant, I'entreprise et le collaborateur.

@ |dentifier les points clés de I'entretien professionnel.

@ Conjuguer l'entretien d'évaluation avec I'entretien professionnel : intégrer les
obligations de I'entretien annuel professionnel.

@ Préparer ses entretiens avec objectivite :

D analyser et anticiper les réactions, les questions,

D adopter une posture appropriee,

D mener des entretiens constructifs pour établir une relation de confiance et un
plan de progres motivant,

D réaliser un feedback sur les performances et les compétences des collabora-
teurs,

D définir les objectifs clairs et suivre les plans d'actions mis en place.

@ S'entrainer d mener des entretiens annuels : entrainement sur les différentes
phases de I'entretien annuel afin de s‘approprier les méthodes et les tech-
niques.

@ Acqueérir les savoir-faire relationnels pour faciliter I'entretien :

D Repérer son style d'écoute et exceller dans la relation.
D Gérer les situations difficiles.

Pas de prerequis.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes
Haute Marne
Seine et Marne

Février 2022 10/12/2021

Tout public

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d'ceuvre

Réussir I'embauche d'un salarié ou
d'un apprenti : comment bien faire ?

Les +
Savoir préparer une offre d'embauche. Un spécialiste du droit social
Savoir réaliser les démarches a I'embauche. pour sécuriser sa stratégie
Chiffrer le colt d'un salarié ou apprenti. d'embauche. Etre en régle
Choisir Ie_bon contrat de_ travail par rapport avec le droit du travail. 0 g
aux besoins de 'entreprise. ik
Optimiser la recherche d'aide. Durée - Tarifs _,_Z:cl,
) £.£
2x0,5jour-132 € TTC w 2
Tout employeur. Inscriptions
www.cgapneidf.fr e
: ou Vvoir page 2 ou 26 g
Pas de préerequis. =
4
® Quand embaucher votre salarié en fonction de : o
D votre secteur d'activite, =
D la croissance économique de votre entreprise. gg
® Comment embaucher votre salarié ? g
D bien rédiger votre offre d'emploi, T2
D bien évaluer les codts, &
D bien rédiger son contrat de travail.
@ Les formalités d'embauche de votre salarié : P
D formalités préalables a I'embauche, _g'%
D formalités & réaliser apres I'embauche. Eg
@ Quels sont les dispositifs d'aide a I'embauche ? Deux grands types d'aides & g 2
I'embauche : S§
D les contrats aidés, o
D le contrat de professionnalisation, contrat d'apprentissage.
@ Les aides a I'embauche destinées aux entreprises : &
D I'aide TPE jeunes apprentis, ﬂé %
D I'aide emploi franc. s 2
@ Cas particulier des travailleurs étrangers, des mineurs. g)g
<2
a
Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription
Aisne - Marne
) Aube - Ardennes . s
Agriculteurs Haute Marne Février - Mars 2022 12/12/2021 Zg
Seine et Marne 3 E
25
Aisne - Marne @E

Viticulteurs Aube - Ardennes Février - Mars 2022 12/12/2021
Haute Marne

Seine et Marne

Tout public Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Employeurs de main-d‘ceuvre

La motivation des salariés au service
de la performance de I'entreprise

Les +
Savoir identifier le besoin de I'entreprise en L'apport de compétences d'un
matiere de remunération variable. spécialiste de la gestion d'entre-
Ch0|5|r’ Ioforme_ de rjemunerot|on variable prise et du personnel. Partoge
adaptée & sa situation. d'expériences entre TPE.

Chiffrer le niveau de rémunération variable.
Durée - Tarifs

2x0,5jour-132 € TTC

Employeurs de main-d‘oeuvre.
Inscriptions

www.cgapneidf.fr
Pas de prérequis. ou Vvoir page 2 ou 26

@ La politique de rétribution globale.

® Rémunérer les compétences et la performance.

@ Fonctionnement des systemes de rémunérations variables et autres outils
adaptés a la politique d'entreprise.

® Comprendre le cadre juridique de la rémunération variable.

@ Panorama des rémunérations variables ou collectives a moyen et long terme.

@ Chacun des points traités fait I'objet d'échanges entre participants, exposé de
bonnes pratiques d'entreprises et de conseils personnalisés.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
. Aube - Ardennes .
Tout public Haute Marne Juin 2022 14/01/2022
Seine et Marne

. Somme - Oise . . ) )
Tout public Val d'Oise Selon préinscriptions Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.




Formations

eliglaglellal=

Préparer son dossier de retraite agricole 36

Préparer son dossier de retraite d'artisan

ou de commerc¢ant . o 37

Réussir et structurer

son investissement immobilier, ., 38

Comprendre, créer et optimiser 2
e sy 7 . . . o

la sociéte patrimoniale Holding . . 39 £

g
Préparer et anticiper
la transmission du patrimoine , . 40

Commercial
Communication

Agronomie
Diversification
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Patrimoine

Préparer son dossier
de retraite agricole

OBJECTIF Les +

(o] [VI[=IgTol ol=lpifol e[S g=lige N=NEIMCISIElan I Construire les solutions & mettre
le complément pour ses besoins financiers. en ceuvre pour vivre une retraite

, sereine.
PUBLIC CONCERNE

Agriculteurs-Viticulteurs.

PREREQUIS

Pas de prérequis.

Durée - Tarifs
ljour-132 € TTC

Inscriptions

www.cgapneidf.fr

PROGRAMME ou Vvoir page 2 ou 26

@ Estimer le montant previsionnel de sa retraite et sa date de départ.

@ Mesurer les besoins financiers et établir un budget prévisionnel.

@ Choisir les solutions les mieux adaptées & sa situation, identifier avantages et
contraintes :
D souscrire un contrat de retraite complémentaire,
D racheter des trimestres.

® Connaitre les démarches a effectuer pour demander sa retraite.

@ Exercices pratiques et apports théoriques.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes | 5o Favrier 2022 18/11/2021
Haute Marne
Agriculteurs Seine et Marne

Somme - Oise

Val d'Oise Selon préinscriptions Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Patrimoine

Préparer son dossier de retraite
d'artisan ou de commercant

OBJECTIF Les +

(o] [VI[=IgTof ol=lgEifolaRe [ g=lige =R N [SI=a I EIMN CoNnstruire les solutions & mettre
le complément pour ses besoins financiers. en ceuvre pour vivre une retraite

PUBLIC CONCERNE

Artisans - Commergants.
ljour-132 € TTC

PREREQUIS s
nscriptions

Pas de prérequis.
www.cgapneidf.fr
PROGRAMME ou Vvoir page 2 ou 26

@ Estimer le montant préevisionnel de sa retraite et sa date de départ.

® Mesurer les besoins financiers et établir un budget prévisionnel.

@ Choisir les solutions les mieux adaptées & sa situation, identifier avantages et
contraintes :
D souscrire un contrat de retraite complémentaire,
D racheter des trimestres.

® Connaitre les déemarches a effectuer pour demander sa retraite.

@ Exercices pratiques et apports theoriques.

sereine.

Durée - Tarifs

]
=
]
£
—
]
<]
o

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription
g _ =
Arisans | 400 s ennes L
Commercgants Janvier - Février 2022 18/11/2021 28
. Haute Marne o°c
Services X €5
Seine et Marne €E
S £
]
(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR. o
[=
0.2
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<32
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Patrimoine

Reéussir et structurer
son investissement immobilier

OBJECTIF Les +

Definir les objectifs de son projet Savoir choisir 'investissement
d'investissement immobilier, I'analyser immobilier adapté & son profil.
en termes de rendement, de fiscalité, de

patrimoine. Durée - Tarifs

Choisir le mode de financement et le dispositif )
fiscal adapté en fonction des objectifs. ljour-132 € TTC
PUBLIC CONCERNE Inscriptions

Tout public www.cgapneidf.fr
' ou voir page 2 ou 26
PREREQUIS

Pas de prérequis.

PROGRAMME

® Comment bien investir dans I'immobilier locatif ?

@ Fixer ses objectifs et savoir vers quel type d'investissement s‘orienter poury
répondre.

@ Atouts et contraintes de l'investissement, mesure de la rentabilite.

® Connaitre les dispositifs fiscaux et choisir celui a utiliser.

@ Définir le financement adapté et la structuration juridique (SCI ou pas).

@ Optimiser son investissement grdce & la mise en société.

@ Appréhender le régime fiscal IR ou IS.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Poix-de-Picardie (80) Juin 2022 15/04/2022
Albert (80) Décembre 2021
Beauvais (60) ler trimestre 2022 15/11/2021

Tout public
Aisne — Marne
Aube - Ardennes .
Haute Marne Juin 2022 14/04/2022
Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour [‘accessibilité PMR.
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Patrimoine

Comprendre, créer et optimiser
la societe patrimoniale Holding

OBJECTIF Les +

Connaitre les différents parametres a Appréhender les enjeux de la
prendre en compte pour la mise en place mise en place d'une société

d'une societe “"Holding” et maitriser les regles Holding et en maitriser les régles.
de fonctionnement.

Durée - Tarifs

PLIELICCONCERINE

Tout public.
Inscriptions

Pas de prérequis. ou Vvoir page 2 ou 26
PROGRAMME

@ |dentifier les avantages :
D aider a la transmission du patrimoine professionnel et prive,
D faciliter le rachat,
D permettre le développement de |'entreprise avec une fiscalité adaptée a la
cible.
® Comprendre les inconvenients :
D perte de certains dispositifs liés aux bénéfices agricoles,
D nécessité d'un suivi financier et juridique rigoureux,
D détention limitée par les conditions exigées par le statut du fermage.
® Analyser les aspects juridiques :
D la forme juridique,
D les regles comptables et fiscales (mise en réserve et/ou distribution),
D comprendre la gestion des comptes courants,
D faire les choix en matiére de rémunération gérance, de dividendes, de poli-
tigue d'investissement, d'emprunt, d'épargne.
@ Les régles financiéres :
D conventions de trésorerie inhérentes aux societes.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes Décembre 2021 Contgcter.
Haute Marne la coordinatrice

Seine et Marne

Tout public

Somme - Oise

Val d'Oise Janvier - Février 2022 16/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Patrimoine

Préparer et anticiper
la transmission du patrimoine

OBJECTIF Les +

Comprendre les mécanismes juridiques Construire les solutions &

et fiscaux d'une succession pour mieux la mettre en ceuvre pour vivre
plrjeeren. : une transmission sereine.
Evaluer les risques d'une succession non

préparée et établir son plan de transmission. Durée - Tarifs

PUBLIC CONCERNE e BEE e

Tout public. Inscriptions

. www.cgapneidf.fr
PREREQUIS

Pas de prérequis.

PROGRAMME

® Connaissance des différents heritiers et la place du conjoint survivant.

@® Calculs des droits de succession et application (tranches, seuils).

@ Cerner les effets de la mise en place d'un bail long terme.

@ Présentation des optimisations fiscales et organisations possibles.

@ Connaitre les enjeux d'une transmission anticipée (donation simple, dona-
tion-partage, don manuel).

® Organiser ses derniéres volontés (testament).

@ Les avantages du contrat d'assurance vie et les enjeux (date de souscription,
dge de l'assure).

Public | Lieux! | Date ou période | Date limite d'inscription

Montdidier (80) Janvier - Février 2022 15/11/2021

Peronne (80) 20/01/2022 15/11/2021
Aisne — Marne
Aube - Ardennes Juin 2022 140472022
Agriculteurs Haute Marne
Seine et Marne

Oise - Val d'Oise Décembre 2021 Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Formations
Hygiene
Reglementation

Maitriser les risques d’hygiene
dans une unité de transformation (HACCP)

Utiliser de maniere autonome TELEPAC

Le rallye Ecophyto , une autre maniere
de renouveler son Certiphyto

Bien préparer son contrdle réglementaire
dans le cadre du SCA

La certification HVE (Haute Valeur
Environnementale) : un label de qualité
pour de nouveaux marchés

Le carbone : bilan et valorisation

42

43

44

45

46

47
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Hygiene Reglementation

Maitriser les risques d'hygieéne dans

une unité de transformation (HACCP)

OBJECTIF Les +

La reglementation impose aux entreprises du | Mgthode et plan d'actions
secteur alimentaire (transformation), la mise simples et concrets.

en oeuvre de la méthode HACCP.

Vous souhaitez connaitre et maitriser les Durée - Tarifs

principes et les etapes de cette méthode .
pour étre en régle avec la législation. ljour-132 € TTC

PUBLIC CONCERNE Iserlipdene

www.cgapneidf.fr

Métiers de bouche et restaurateurs, A
ou Vvoir page 2 ou 26

agriculteurs en circuit court.

PREREQUIS

Pas de prerequis.

PROGRAMME

@® Connaitre et comprendre le contexte européen et législatif.

@® Connaitre la réglementation en matiere d'hygiene, la qualité sanitaire et le
danger microbiologique.

@ Les 8 points clés d'une bonne pratique d’hygiene.

® Quelles erreurs éviter ?

@ | 'hygiene des locaux et des matériels.

@ Mise en place d'un plan de nettoyage.

@ Conditions de réception des marchandises.

@® Lo maitrise du froid (les températures de conservation).

@ | a gestion des stocks et le respect des Dates Limite de Consommation et des
Dates Limite d'Utilisation Optimum.

@ |'organisation et la méthode de travail liées au stockage et a la chaine du froid.

Public Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes

Mars 2022 15/01/2022
) Haute Marne
Tout public Seine et Marne
Tout public
Somme - Oise Mars 2022 15/01/2022

Val d'Oise

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Hygiene Reglementation

Utiliser de maniere autonome

TELEPAC

OBJECTIF

Appreéhender les régles de lI'année pour la
déclaration PAC.

Etre capable d'enregistrer et déposer son
dossier PAC sur Téléepac.

PUBLIC CONCERNE

Tout agriculteur.

PREREQUIS

Maitriser les bases du maniement d'un
ordinateur.

PROGRAMME

® Connaitre les nouveautés de I'année.

Les +

Simulation sur les situations de
chacun. Réflexion et échanges.
Un support sera mis a disposition
de chaque stagiaire.

Durée - Tarifs
ljour-132 € TTC

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

@® Calculer I'aide au verdissement (diversité de I'assolement, SIE).
@ Manipulation de l'outil Télépac : capacité & enregistrer et & déposer seul son

dossier PAC.

Plusieurs dates programmeées dans les différentes agences.
Voir www.cgapneidf.fr ou contactez la coordinatrice de votre département

(tous les contacts en page 2).

Agronomie
Diversification

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Hygiene Reglementation

Le rallye Ecophyto,

une autre maniere
de renouveler son Certiphyto

OBJECTIF Les +

PoAuvoi‘r renouveler !e certiphyt’o sur 2 jours Renouveler dans les temps le
grace a une formation labellisée écophyto Certiphyto. Intégrer de nou-

et trouver des pistes pour maximiser le veaux indicateurs pour évaluer la
rendement. pression des agresseurs sur mes

cultures et s'interroger sur mon

PUBLIC CONCERNE systéme d'exploitation.

Agriculteurs. p .
8 Durée - Tarifs

PREREQUIS 2 jours - 264 € TTC

Pas de prérequis

PROGRAMME www.cgapneidf.fr

ou voir page 2 ou 26

@ |dentification d'agresseurs qui pénalisent
le rendement : ravageurs, adventices,
maladies...

@ L es seuils de nuisibilité par typologie d'agresseur.

@ Les pratiques alternatives aux produits phytosanitaires & mettre en place pour
limiter la pression et maintenir la marge brute de la culture (visite de parcelles
et d'infrastructures agro-écologiques).

@ Plan d'actions & I'échelle de la rotation pour gérer une problématique
spécifique a mon exploitation.

Date ou période Date limite d'inscription

Chepy (80) Décembre 2021 Contacter la coordinatrice

Doullens (80) 06 et 07/12/2021 Contacter la coordinatrice

Péronne (80) 02 et 03/12/2021 Contacter la coordinatrice

Agriculteurs En digital Dj;i\r:;:rrgoagogl Contacter la coordinatrice
Abbeville (80) Janvier - Février 2022 15/11/2021
Beauvais (80) 2é&me trimestre 2022 14/02/2022
Poix-de-Picardie (80) 24 et 25/05/2022 10/03/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour [‘accessibilité PMR.



Hygiene Reglementation

Bien préparer son controle

réglementaire dans le cadre du SCA

OBJECTIF 25

Connaitre les réglementations et les points de  Etre en régle et éviter les

contrdles qui sy rattachent. pénalités en cas de contrdle.
Connaitre les points de vigilance

PUBLIC CONCERNE et les axes de travail sur son

exploitation.

Agriculteurs.

. Durée - Tarif
PREREQUIS

. , ljour-132 € TTC
Pas de prerequis.

PROGRAMME

www.cgapneidf.fr

® Appréhender les différentes réglementations ou voir page 2 ou 26

liées a la localisation des parcelles agricoles :

conditionnalité, zone vulnérable...

@ Mettre en place les documents demandés en cas de contrdle : Plan
Prévisionnel de Fumure, cahier d'épandage, registre phytosanitaire...

@ Visite d'une exploitation et audit & blanc pour mieux apprehender les points de
vigilance et les erreurs & éviter.

Date ou période Date limite d'inscription
Somme Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice
Oise Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice

Agriculteurs
Aisne — Marne

Aube - Ardennes
Haute Marne
Seine et Marne

Janvier - Février 2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Agronomie
Diversification

Bureautique
Informatique

Bulletin
d'inscription




Hygiene Reglementation

La certification HVE (Haute Valeur

Environnementale) : un label de
qualité pour de nouveaux marchés

OBJECTIF Les +

Connaitre les différents niveaux de la Se situer sur I'échelle de la
certification HVE. certification HVE. Saisir des
Se positionner, mettre en place le plan opportunités de marché.

d'actions pour atteindre le niveau 3.
Durée - Tarifs

PUBLIC CONCERNE 1jour - 132 € TTC

Agriculteurs.

Inscriptions

pREREQU'S www.cgapneidf.fr

Pas de prérequis. ou Vvoir page 2 ou 26

PROGRAMME

@® Que veut dire ce sigle ?

® Quelles sont les opportunités de marché a saisir grace a cette certification ?

® Quelles sont les exigences demandées sur les différents niveaux ?

® Quel plan d'actions mettre en place sur mon exploitation pour atteindre les
niveaux 1, 2 ou 3 ?

@ Exercices pratiques et apports théoriques

Date ou période Date limite d'inscription
Doullens (80) 22/12/2021 Contacter la coordinatrice
Péronne (80) 01/02/2022 08/12/2021
Agriculteurs Aisne - Marne
Aube - Ardennes Janvier - Février 2022
Haute Marne ou Juin 2022 15/11/2021

Seine et Marne

Viticulteurs A'S”Z;brgor”e Janvier - Février 2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.



Hygiene Reglementation

Le carbone : bilan et valorisation

OBJECTIF Les +

Comprendre les enjeux du réchauffement Faire le diagnostic carbone de
C”motique et la méthode d'évaluation son explo|t0tlon afin d'évaluer
environnementale. les émissions de gaz a effet de

Anoly.seriles résuhltots o]u bilan carbone ple Son | serre (GES).
exploitation et faire le lien avec ses pratiques

techniques. , Durée - Tarifs
Par comparaison et échanges avec les autres

éleveurs, identifier ses leviers et batir son plan = 2 jours - 264 € TTC

d'actions..
Inscriptions

PUBLIC CONCERNE www.cgapneidf.fr

Eleveurs (laitiers et viandes). ou voir page 2 ou 26

PREREQUIS

Pas de préerequis.
PROGRAMME

@ S'approprier les enjeux du réchauffement climatique (réglementation, attente
sociétale, impact climatique...).

® Comprendre la contribution de I'élevage sur les GES, les mécanismes et les
leviers.

@ Mettre en avant les contributions positives de I'élevage (potentiel nourricier,
biodiversité, stockage carbone)

@ A la suite de la lere journée, chaque éleveur fera le diagnostic carbone de son
exploitation (CAP'2ER).

Le codt du diagnostic sera facture en complément.

Journée 2

@ Positionner son exploitation en termes d'empreinte carbone et d'identifier ses
capacités de réduction et de stockage de gaz a effet de serre.

@ Construire son plan d'actions et définir ses indicateurs d'évolution afin de tra-
vailler & la réduction de I'empreinte carbone de son exploitation.

@ Exercices pratiques et apports théoriques.

Agronomie
Diversification

Date ou période Date limite d'inscription

Bureautique
Informatique

. Aisne - Ardennes -
Agriculteurs Haute Marne Février - Mars 2022 11/12/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

Bulletin
d'inscription




CGA

Picardie, Nord-Est,
lle de France
ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE

Nos domaines d'intervention

Dossier de gestion et de prevention des revenus economiques
et financiers.

. Attestation de votre liasse fiscale apres contréle.
. Examen périodique de sincérité.

. Compte-rendu de mission.

Une large gamme de formations dans I'année, animeées par des
formateurs experts dans leur domaine d'activite.

Une information réguliere (réunions, journaux, lettre d'informa-
tion et site internet).

Vos avantages fiscaux

. Non majoration de votre résultat imposable.

www.cgapneidf.fr

En vous connectant sur le site internet du CGA Picardie, Nord-Est,
lle de France vous pourrez :

Consulter votre dossier de gestion, votre attestation et votre
compte-rendu de mission.

. Vous inscrire aux formations.

‘ Suivre l'actualité fiscale.

Vous désirez consulter votre espace personnel,
si vous ne possedez plus vos codes d'acces,

n'hésitez pas & nous les demander a I'adresse suivante :
cdenizart@cgapneidf.fr
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Formations

Commercial
Communication

Comment vendre mieux, plus
et durablement son champagne ? . . 90

Mener avec talent et en anglais

une visite de son exploitation viticole Sl

Savoir présenter son exploitation, son histoire,

ses cuveées, ST~

Comment promouvoir et vendre

son champagne grdce au digital ? - 93

Gérer et optimiser son fichier clients

pour développer ses ventes , . 04

L'univers des vins effervescents , o O

Transformer la contrainte du RGPD ?E

en opportunité de développement commercial ., 56 § E
Vs

(8]

Optimiser ses pratiques sur les réseaux sociaux

pour booster son chiffre d'affaires . . o7 5
Ef

La négociation et les techniques de vente o8 5%
<2

(a)
Stratégie et développement commercial
Phygital : prospection et fidélisation client 59

o
g5
.o

-
EE
5
o
5

mc

Bulletin
d'inscription

49



Commercial Communication

Comment vendre mieux, plus
et durablement son champagne ?

Les +

Maitriser les techniques commerciales et Les conseils d'un cabinet
les techniques de communication pour spécialisé en stratégie
augmenter ses ventes en volume et en valeur. IS développement pour

les acteurs du vignoble.

Viticulteurs. Durée - Tarifs

10 demi-journées sur 10 mois

soit S jours - 660 € TTC

Pas de prérequis. Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

® Commercialisation :
D comprendre les consommmateurs de
champagne en fonction des profils.
® Pourquoi valoriser ?
D comprendre ce qu'est une marque vinicole et comment la piloter. Loi Evin.
D étre capable de construire une grille tarifaire “particuliers” et “professionnels”
® Comprendre le systeme de remises et de cadeaux pour savoir les appliquer,
savoir appliquer les colts de transport.
D étre capable de définir son habillage, son packaging.
@® Communication :
D amener le stagiaire a savoir parler de soi, de son exploitation et de ses cuvées
(storytelling).
@ Le stagiaire doit étre capable de communiquer aisément, il doit étre capable
de réaliser son storytelling, de raconter son histoire pour vendre.
D étre capable de choaisir les supports de communication les plus adaptes afin
de mettre en avant mon exploitation et mes cuvees.
D étre capable de choisir les réseaux sociaux, blogs et vidéos les plus adaptés
afin de mettre en avant mon exploitation et mes cuveées.
D & l'issue du module le stagiaire sera capable de comprendre les principales
notions d'export et d’envisager ou non une démarche 4 l'export.
@ Fidélisation :
D 'objectif pour le stagiaire est de savoir exploiter son fichier clients et pros-
pects : comment le segmenter et quels outils utiliser.
@ Savoir argumenter face d un client.
D le stagiaire doit étre capable de réaliser des actions commerciales : recevoir &
la propriété, organiser des salons, foires, portes ouvertes.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

De Décembre 2021 Contacter
a Juin 2022 la coordinatrice

Viticulteurs

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

Mener avec talent et en anglais une
visite de son exploitation viticole

Les +
Apporter aux vignerons les connaissances et NPy SR eW VYo ISR =)o anglais
compeétences nécessaires pour répondre pour étre & l'aise face &
une clientéle etrangere. un client étranger :

6 séances de 4 heures, sur un
modeéle participatif et interactif.

Viticulteurs qui commercialisent ou

: o : Durée - Tarifs
envisagent de commercialiser des bouteilles

avec un client étranger : de la négociation & B demi-journées soit 3 jours
la mise en valeur de son domaine et de ses 396 £ TTC
cuvees.
Inscriptions
www.cgapneidf.fr
Pas de prérequis. ou voir page 2 ou 26

@ |dentifier et s‘approprier les spécificités techniques des vins de Champagne
afin d'en parler simplement et liborement en anglais. Etre capable de présenter
son exploitation, sa gamme de vins et I'histoire de son domaine synthétique-
ment en anglais a l'oral.

® Comprendre les étapes clés de la vinification et les pratiques viti-vinicoles et
savoir en parler en anglais devant des groupes. Etre capable de simpilifier le

discours et de le métaphoriser par des exemples parlant en anglais : les étapes _°§
clés de la conduite du vignoble sur un cycle de la vigne complet (vendanges, S8
travaux dans les vignes tels que la taille, palissage, rognage etc.) jusqu’au vin I
(Apressuroge, vinification). £ E
@ Etre capable de communiquer simplement mais efficacement au quotidien = S
avec son client anglophone (téléphone et mail : réponses types, faire patienter,
etc.).
@ Savoir rédiger des courriers, faire une proposition commerciale, remercier 45
d'une visite, etc. 3
@ Etre capable de préparer des salons a I'export, relance, suivi client, etc. s&E
® Etre capable de gérer les commandes ou demandes des clients anglophones. ?E
a
Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription
- De Janvier Contacter $3
Viticulteurs a Avril 2022 la coordinatrice §§
i
(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR. @<

Bulletin
d'inscription

S1



Commercial Communication

Savoir présenter son exploitation, son
histoire, ses cuvées

Les +
Apporter aux vignerons les connaissances Elever son niveau de compé-
citeelglelsiisgleciglslaciseligssislolligiigeltlclse sl tancas commerciales pour étre
nouveaux debouches et savoir conclure une a l'gise face & un client :

vente. 6 séances de 4 heures, sur un
modeéle participatif et interactif.

- : o Durée - Tarifs
Viticulteurs qui commercialisent leur

production en France ou & I'étranger : 6 demi-journées soit 3 jours
cible de particuliers ou professionnels. 396 £ TTC

Inscriptions

Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26

® Oser s'exprimer en dépassant ses craintes.

@ Savoir reconnaitre les différents profils de vos clients.

@ Anticiper les objections en fonction de la typologie clients.

® Connaitre les techniques de vente et de closing.

@ Maitriser les stratégies de prospection.

® Appréhender les différents types de négociations interculturelles.
@ Exercices pratigues de négociations interculturelles ; jeux de rdle.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

De Novembre 2021 Contacter

Viticulteurs a Avril 2022 la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

Comment promouvoir et vendre son
champagne grdce au digital ?

Les +

Comprendre d'une maniére générale le digital. S'approprier les techniques

Etre capable de mettre en place sa stratégie digitzles pour développer ses
de digitale cohérente. Comprendre le fichier ventes.

client et son utilisation. Comment faire de ses
clients des ambassadeurs dynamiques ? Etre Durée - Tarifs

capable de créer des liens durables grace

au phygital. Pouvoir promouvoir et vendre a

distance gréce au digital.

Inscriptions
www.cgapneidf.fr
Viticulteurs. ou Vvoir page 2 ou 26

Pas de prerequis.

@ Le digital dans sa globalité : ses intéréts en fonction des structures, ses risques,
ses tendances (site internet, e-commerce, etc...).

@ Site internet et e-commerce : les enjeux en terme de business et leur influence sur les
consommateurs. Tendances actuelles et utilisation. Notions de référencement.

@ Présentation des réseaux sociaux : Instagram, Facebook, Linkedin, Twitter. Leur
influence sur les consommateurs et en terme de business. Méthode AIDA : attirer

[=
I'attention, susciter I'intérét, provoquer le désir et pousser a I'action. Définir son axe g%
de communication. Créer du contenu cohérent ou vendeur (planifier). Partage sur G2
les travaux pratiques : exercices. E g
@ Intégrer le digital & sa stratégie actuelle. Choisir les bons canaux, les supports adaptés. SE
@ Utiliser des champs lexicaux en fonction des différents moyens de communication. ©
@ Trouver une cohérence entre les différents réseaux sociaux.
@ Definition de la GRC/CRM. c
@ Fidéliser le client par le biais du digital : proposer un contenu digital incitant & I'achat. -“E’ '%
@ Le parcours client cohérent et efficace sur internet. Collecte d'information. Seg- ¢
mentation, qualification et exploitation des données. g,g
@ Création d'éléments pour récupérer les données. Animation du digital pour sa < g
communaute.
® Comment créer une communauté engageée ? |dentifier et gérer ses ambassadeurs.
@ Stimuler les ambassadeurs : incentive, récompenses. P
® Apprendre a créer des liens durables avec ses clients. .:9’-,5'
® Comment faire évoluer sa stratégie phygitale ? § E
@ Exercices pratiques et apports theoriques. 5“2

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

De Janvier

Viticulteurs 16/11/2021

a Mai 2022

Bulletin
d'inscription

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

Gérer et optimiser son fichier clients
pour développer ses ventes

Les +
Caractériser son portefeuille clients. 6 séances de 4 heures, sur un
Avoir une feuille de route simple et efficace. modéle participatif et interactif.
Savoir cibler ses meilleurs clients et établir un
plan de fidélisation. Durée - Tarifs
Optimiser son logiciel CRM.
Elaborer un suivi rigoureux. 6 demi-journées soit 3 jours
396 €TTC

Inscriptions
Viticulteurs qui commercialisent leur
production en France ou & I'étranger :

www.cgapneidf.fr
cible de particuliers ou professionnels. ou voir page 2 ou 26

Pas de prérequis.

@ |dentifier ses différents types de clients.

@ Organiser une base de données via son logiciel commercial.

@ Réaliser un planning de relance.

@ Optimiser et organiser ses tournées client, mise en place d’'une politique tarifaire
de transport.

@ Bien connaitre ses clients pour pouvoir identifier des évenements.

@ Action de recommandation ou de parrainage pour capter une nouvelle clientéle.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

De Janvier

Viticulteurs & Mai 2022

18/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

L'univers des vins effervescents

Les +
Connaitre les autres segments du marchée S'approprier les effervescents.
des vins effervescents, mieux comprendre Ameéliorer sa culture du vin.
la place du champagne sur ce marche. Dégustation d'environ 15 vins.
Connaitre les différentes méthodes
de vinification et les typicités des vins Durée - Tarifs
effervescents francgais et eétrangers. ;
2 jours - 264 € TTC
Inscriptions

Viticulteurs qui commercialisent leur .
production en France ou & I'étranger : cible WWW',CSOpne'E : rES
de particuliers ou professionnels. CLlonr el = ol

Pas de prérequis.

® La place du champagne sur le marché des vins effervescents.

@ Présentation de chaque participant.

@ Les autres segments du marché des vins effervescents.

@ Les différentes méthodes de productions d'élaboration des vins effervescents.
@ Les autres vins effervescents frangais.

@ Les vins effervescents européens. 5 §

@ Les vins effervescents dans le Nouveau Monde. (3 §

® Quels points de différenciation pour le champagne ? I

Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription S

29/03/2022 et

04/04/2022 ieLiE0EE <

.8

58

c &

o

<2

. 28/03/2022 et a

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR. v g
=]

g

5%

8 E

52
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d'inscription




Commercial Communication

Transformer la contrainte
du RGPD en opportunité
de développement commercial

Les +

Depuis le 25 mai 2018, toute entreprise Test d'auto-évaluation.

qui collecte des données personnelles est Clé USB comportant les
soumise au RGPD. Mettre en place un registre eletetlasl]aiee] personnaliser.
de traitement et organiser la vie de la donnée

dans I'entreprise sont autant de bonnes Durée - Tarifs

pratiques pour étre conforme au RGPD.

Afin que cette contrainte réglementaire 1jour - 300 € TTC pour les
soit également I'opportunité d'exploiter les non adhérents CGA
données issues de votre activité, la mise Tarif spécial adhérents CGA
en place et le traitement de votre fichier =207 £TTC

clients seront un levier pour accroitre vos

recettes, fidéliser vos clients et obtenir des Inscriptions

recommmandations. ;
www.cgapneidf.fr

ou voir page 2 ou 26

Tout public.

Pas de prerequis.

® Comprendre les enjeux du RGPD.

@ Evaluer la conformité de votre entreprise gréce a un questionnaire simple et
pédagogique.

@ Dresser un plan d'actions.

® Démarrer la mise en place du systeme documentaire nécessaire a la mise en
conformite.

® Comprendre les enjeux d'une relation client renforcée.

® Appréhender l'intérét de I'exploitation d'un fichier clients.

@ Etablir la nomenclature d'un fichier clients en adéquation avec la nature de
l'activite.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Somme - Oise

Val d'Oise Février - Mars 2022 08/12/2021

Tout public

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

Optimiser ses pratiques
sur les réseaux sociaux
pour booster son chiffre d’'affaire

Les +
Connaitre les différents réseaux sociaux :
Facebook, Instagram et Linkedin. Comprendre Exercices pratiques sur
I'ensemble des outils & disposition pour ces différents réseaux sociaux
canaux de communication. Savoir définir sa - -
stratégie de contenu par rapport a son univers Durée - Tarifs
de marque. Etre capable de porométrgr 2 jours - 264 € TTC
ses différents comptes et de les faire vivre
guotidiennement.

I
N

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
. : . ou voir page 2 ou 26
Tout public (utilisateurs d'internet débutants).

Maitriser les bases du maniement d'un ordinateur. Utilisateurs d'internet débutants.

@ Présentation des réseaux sociaux : marcheés, évolution, utilisation, enjeux ... « Les
enjeux des réseaux sociaux en terme de business. - Linfluence des réseaux sociaux
sur les consommateurs. - Construire une stratégie multicanale. « Définir son axe de
communication. « Trouver une cohérence entre les différents réseaux sociaux. » Les
stratégies de publication : quoi ? quand ? comment ? ou ?

@ Facebook : - Avantages et spécificités « Connaitre les différentes fonction- _Dé
nalités et les distinguer. Savoir les utiliser et choisir la plus adaptée a chaque oS
message. - Gérer sa page et analyser ses résultats. - Connaitre et animer sa g5
communauté. - Conseils et points de vigilance. g E

@ Instagram : - Découverte de la plateforme et de ses bénéfices et avantages. ©8
- Quelques exemples a suivre ou ne pas suivre. « Relier/affilier ses comptes
Facebook et Instagram. - Savoir gérer et utiliser I'application.

@ LinkedIn : - Découverte de la plateforme et de ses bénéfices et avantages - o §
Quelgques exemples & suivre ou & ne pas suivre « Savoir gérer et utiliser I'appli- £ E,
cation « Connaitre les différentes fonctionnalités. S %

@ Devenir indépendant et performant dans sa stratégie multicanale : « Bien publier LL
(introduction & la prise de vue, aux descriptions et horaires idéals) « Initiation et a
explication de Youtube et Twitter - Analyse globale des réseaux sociaux et de leurs
différentes possibilités (présentation de résultats factices ou de I'un des stagiaires,
remarqgues et recommandations) « Retour sur I'utilisation de chacun et comparatif "3’_"3’_

@ Exercices pratiques et apports theoriques. sE

i
=
Public Lieux! Date ou période ‘ Date limite d'inscription o=

Tout public A'S”Zub'\gc’me Mai - Juin 2022 10/03/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.

Bulletin
d'inscription
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Commercial Communication

La négociation et
les techniques de vente

W=
Maitriser les techniques de communication S'approprier des outils incon-
adaptées a la vente, et savoir gérer une tournables de la relation com-
situation de relation commerciale. merciale et de la négociation

vente.

Durée - Tarifs

3jours - 396 € TTC

Viticulteurs.

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou voir page 2 ou 26

Pas de prerequis.

@ Deéfinition de la négociation-vente.

® A la découverte de Maslow.

@ S'approprier le plan de négociation classique :
D A. Communiquer : Création du climat - Accord et découverte, le premier
«OOUIN».
D B. Découverte des besoins : Synthése/reformulation - Basculement dans la
vente/motivation - Prévente - Préclause.
D C. Convaincre : Argumentation — Conclusion - Prise de congé.

@ Savoir garder le CAP.

@ Mettre en évidence les motivations clients via le SONCAS.

® Vendre ou communiquer ?

® Méthode AIDA

@ Exercices pratiques et apports theoriques.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

11/01/2022,
27/01/2022 et 18/11/2021
21/02/2022

13/01/2022,
Tout public 24/01/2022 et 18/11/2021

22/02/2022

10/01/2022,
25/01/2022 et 18/11/2021
24/02/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Commercial Communication

Strategie et développement
commercial Phygital : prospection
et fidélisation client

Les +
Saelc e ReliehieVE R el CieCaeelnIUCIEEIEAN | /ne mise en pratique sur un cas
définir un plan d'actions permettant concret en groupe. Echanges

d’'accroitre le chiffre d'affaires. entre les participants.

Durée - Tarifs
Commergant, artisan ou agriculteur (en vente ljour - 228 € TTC pour les
directe) qui souhaite développer ses ventes, non adhérents CGA

gagner de nouveaux clients. Tarif spécial adhérents CGA
=135 € TTC

Etre initié aux réseaux sociaux. Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou voir page 2 ou 26
@ Elaborer un plan d'actions commerciales.

® Comprendre les enjeux d'une communication ciblee.

® Connaitre les outils, physiques et numeériques, permettant de mettre en avant
une offre (produit et/ou service).

@ Les différents réseaux sociaux et leur intérét.

@ Mise en pratique par la réalisation, durant la formation, d'un projet sur lequel
vous bénéficierez de 'expertise de la formatrice et I'émulation collective du

groupe (support de communication, plan de réagencement de votre magasin, _°§

création de vos profils réseaux sociaux). o §

. . o 5L

@ Exercices pratiques et apports theoriques. 5

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription S

[=

) Janvier - Février - 2.2

Abbeville (80) Mars 2022 20/12/2021 g 8

5%

Albert (80) Novembre 2021 > &

Artisans <z

Commercgants
Services Aisne - Marne
Aube - Ardennes o

Haute Marne Feévrier 2022 11/12/2021 v

Seine et Marne g2

5 O

i

Beauvais (60) Janvier - Février 2022 20/12/2021 a "_E

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.

£
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2
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d'inscription
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CGA

Picardie, Nord-Est,
lle de France
ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE

Les services du CGA
Picardie, Nord-Est, lle de France

‘ Dossier de gestion

. Bulletins d’'information
k Journées de formation

.Attestation d'adhésion

Examen périodique de sincérité
tous les 6 ans

. Compte-rendu de mission
R k Réunions d'information

‘ Synthéses professionnelles
_—

Prévention des difficultés
économiques de I'entreprise

™~ . Site internet
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Agronomie

Préparer la restructuration
de ses sols

OBJECTIF Les +

STe\Vollgig=telelglplefjig=N=1o[elelalelti[e NEIAMIEENCIOIalEN T\ qiller |0 reconnaissance des

de fragilité de son sol (tassement, point de défaillances agronomiques, mise
compaction, ...). Connaitre les mécanismes en pratique concréte adaptée &
naturels, mécaniques et chimiques de son propre parcellaire.
restructuration en fonction des types de sols.

Mettre en place un calendrier de pratiques Durée - Tarifs

adaptées a l'exploitation.
ljour-132 € TTC

PUBLIC CONCERNE Inscriptions

Agriculteurs cultivant des parcelles ;
présentant des défaillances agronomiques. www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26
PREREQUIS

Disposer d'analyses de sols récentes sur les parcelles concernées, connaitre
leur Ph sur au moins 5 & 20cm.

PROGRAMME

@ Mettre en évidence les différents points de fragilité d'un sol en fonction de sa
typologie, donner les clés de reconnaissance d'une déstructuration.

@ Mettre en évidence les différents piliers de restructuration des sols en fonction
de leur typologie.

@ Mettre en pratique sur son propre parcellaire avec mise en place d'un plan
d'actions adapte

@ Mise en pratique sur le terrain afin de comprendre la cohérence d'un systeme
agraire.

® Apport théorique sur des exemples locaux, mise en pratique commune, mise en
situation en plaine

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Somme - Oise Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice

Agriculteurs
péronne (80) 16/12/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Agronomie

Travailler sa rotation
pour baisser ses intrants

OBJECTIF Les +

Connaitre et comprendre l'impact des phytos  EN¥feliaatt de) montage du projet
sur la santé et I'environnement. Conserver le et assurer une meilleure
potentiel de production initial (potentiel de valorisation de la production.
production du troupeau et rendements des
cultures) mais rationnaliser les charges et Durée - Tarifs

réduire les intrants. :
PUBLIC CONCERNE

Agriculteurs souhaitant réduire les intrants
chimiques.

PREREQUIS

Maitriser son Itinéraire technique par culture (pratiques culturales, apports
intrants, dates d'intervention...).

PROGRAMME

@ Connaitre les différents piliers agronomiques de l'agriculture intégreée.

@ Mettre en évidence ceux deéja travaillés et mis en place sur son exploitation.

@ Mettre en pratique sur son systéme de culture, interaction avec les agriculteurs
présents pour mesurer la faisabilite.

® Etablir un plan de travail pour adapter la réduction d'intrants sur son systeme.

® Apports théoriques sur des exemples locaux.

® Mise en pratique commune sur la base du jeu de travail Ecophyto PIC.

® Formation labélisée EcophytoPIC, adaptée & son sys-

teme de cultures. E’co P HYTO

Inscriptions

www.cgapneidf.fr
ou voir page 2 ou 26

PIC |REDUIRE ET AMELIORER
L'UTILISATION DES PHYTOS

Public Lieux! Date ou periode Date limite d'inscription ° 5
£8

Agriculteurs Somme - Oise Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice 4=
[

|

<32

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR. [a)
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Agronomie

Gestion des cultures
pour la méethanisation

OBJECTIF Les +

Savoir mettre en ceuvre un plan de Retour d'expérience local,
rationnement adapté a son systéeme de retour des essais du réseau
meéthanisation et & son secteur. Mesurer ARAD:Z.

la faisabilité et les risques de son systeme.

Retravailler les rotations afin de préserver Durée - Tarifs
et/ou enrichir les ressources de son systéme
cultural afin que la méthanisation ne
déseéquilibre pas le reste de I'exploitation.
Inscriptions

PUBLIC CONCERNE www.cgapneidf.fr
Agriculteurs concernés par les systemes ou voir page 2 ou 26

culturaux de méthanisation, soucieux
d’'améliorer ou de préserver leur cohérence.

PREREQUIS

Connaitre les besoins de son projet de méthanisation.

PROGRAMME

@ Mesurer les bénéfices et les risques agronomiques de l'intégration d'un métha-
niseur au sein de son systeme de culture.

@ Savoir traduire les besoins nutritionnels d'un méthanisateur au sein de son
systeme de culture et mesurer sa capacité a fournir la ration demandée.

@ Savoir mettre en avant les bénéfices des CIVES en impactant le moins possible
les cultures principales du systeme.

@ Mettre en place une rotation cohérente par rapport & I'ensemble de I'exploitation.

® Apport théorique sur la base des essais et suivi ARAD?.

@ Mise en ceuvre sur le jeu de travail Ecophyto.

@ Retour d'expérience sur la gestion des rotations en sys-

teme de méthanisation. E’co P HYTO

PIC |REDUIRE ET AMELIORER
L'UTILISATION DES PHYTOS

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Agriculteurs Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Agronomie

Valorisation des intercultures

OBJECTIF Les +

Savoir choisir et mettre en place les especes Adapter ses intercultures &
de couverture végetale adaptées a son son systéme, & la recherche
systeme d’exploitation. La couverture de performance agronomique

végétale en interculture est un des piliers techniques, agro-écologique et
des systémes agro-écologiques. Elle apporte économique.

des solutions et pratiques innovantes en
alternative aux intrants de synthese et Durée - Tarifs

certains services qualifies d'écosystemiques

(oeénéfiques pour les Hommes grdce au bon

fonctionnement des écosystémes).

Inscriptions

PUBLIC CONCERNE www.cgapneidf.fr

ou Vvoir page 2 ou 26

Agriculteurs souhaitant améliorer les
performances agronomiques de leurs
intercultures.

PREREQUIS

Connaitre la typologie de ses sols cultives.

PROGRAMME

® Connaitre les différentes fonctionnalités agronomiques, agro-écologiques et
productrices des intercultures.

® Adapter leur implantation a son systéme cultural en fonction de la typologie de
ses sols et de sa rotation.

® Améliorer leurs performances tout en respectant l'obligation réglementaire de
leur implantation.

@ Mettre en oeuvre I'ensemble des facteurs clés de succés agronomiques favori-
sant leur valorisation technique sur I'exploitation.

@ Mettre en place un calendrier technique adapté & son systeme. © .6
® Apports théoriques sur la base des essais pratiqués E3
et expérimentés sur les GIEE locaux. 4 s&E

@ Mise en ceuvre sur le jeu de travail Ecophyto. Eco PHYTO ;620 §
2

PIC |ninum£ ET AMELIORER
L'UTILISATION DES PHYTOS

Public Lieux! Date ou peériode Date limite d'inscription

Beauvais (60) Selon préinscriptions | Contacter la coordinatrice
Agriculteurs

Bureautique
Informatique

Abbeville (80) Janvier - Février 2022 15/11/2021

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Diversification

L'agrotourisme : une opportunite
pour mon patrimoine ou ma retraite ?

OBJECTIF Les +

Découvrir les opportunités offertes par Les bases pour construire son
I’ogrptognsme pour se constituerun projet. Pouvoir faire les bons
patrimoine et un complément de retraite. choix en fonction de ses objectifs.

PUBLIC CONCERNE Durée - Tarifs
Agriculteurs, viticulteurs, éleveurs. 1jour-132 € TTC

PREREQUIS Inscriptions

Pas de prérequis. www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26
PROGRAMME

@ Contexte actuel du tourisme rural.

@ Constituer, rénover et gérer son patrimoine, les phases du projet.

® Développer son activité d'accueil en répondant aux nouvelles attentes.
@ Les choix juridiques, fiscaux et sociaux de son projet.

® Revenu complémentaire et stratégie & long terme.

® Apports théoriques et exemples pratiques.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Aisne - Marne
Aube - Ardennes Présentiel ou digital

Tout public 15/11/2021

Haute Marne Février - Mars 2022
Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Diversification

Construire un méthaniseur:
les points clés

OBJECTIF Les +

Disposer des élements clés pour décider de Mesurer |'opportunité d'un
I'opportunité de la construction d'une unité projet de méthanisation et
de methanisation. limpact sur son entreprise.
PUBLIC CONCERNE Durée - Tarifs

Eleveurs ou agriculteurs ayant des sous- ljour-132 € TTC

produits meéthanisables.

Artisans, commercants, disposant ou Inscriptions

produisant des matieres méthanisables.

PREREQUIS

Pas de préerequis.

PROGRAMME

@ Principe de la méthanisation, calcul du potentiel de production de biogaz,
d'électricité et de chaleur sur I'exploitation.

@ Colt d'investissement et codt de fonctionnement.

@ Les facteurs clés de succes.

® Approche technique infiniment mélangeé voire séche, micro méthanisation -
cogénération, injection.

www.cgapneidf.fr
ou Vvoir page 2 ou 26

Public ‘ Lieux! ‘ Date ou période ‘ Date limite d'inscription

Faurer 2022 wie/ecz1
Fevrier 2022 1/12/2021

Tout public
Aisne — Marne
Aube - Ardennes .
Haute Marne Juin 2022 10/03/2022
Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Diversification

Sécuriser son projet de méthanisation

OBJECTIF Les +

Sécuriser son projet méthanisation en : Mesurer les niveaux des risques
- identifiant les incertitudes du projet dans pour adapter son projet en

les différentes phases, fonction de ces risques.

- évaluant e contexte réglementaire

applicable, Durée - Tarifs

- adaptant le projet en fonction des risques a
fort impact. ljour-132 € TTC

PUBLIC CONCERNE Inscriptions

Dirigeants du secteur agricole. www.cgapneidf fr
ou voir page 2 ou 26
PREREQUIS

Pas de prérequis.

PROGRAMME

® La santé securite des travailleurs dans l'activité de méthanisation.

@ Les risques chimigues, biologiques, chutes, électriques, bruit, incendie et ATEX.
@ Les intervenants extérieurs et les transporteurs.

® L'accueil du public.

® La sdrete sur le site, malveillance et intrusion.

Public Lieux! Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne

Agriculteurs | A\Ube - Ardennes Février 2022 11/12/2021

Haute Marne
Seine et Marne

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour l'accessibilité PMR.
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Diversification

Investir dans la production d'énergie
solaire : les points clés

OBJECTIF Les +

Connaitre les technologies et évaluer la Mesurer |'opportunité d'un
PUBLIC CONCERNE Duree - Tarifs

Chef d'entreprise s'interrogeant sur la ljour-132 € TTC
production et I'autoconsommation d'énergie

solaire. Inscriptions

www.cgapneidf.fr

pREREQUlS ou voir page 2 ou 26

Pas de préerequis.

PROGRAMME

® Connaitre les conditions de mise en oeuvre de panneaux photovoltaiques sur
un bdtiment, les regles en matiére de vente d'énergie photovoltaique.

® L'analyse des facteurs de risques pour ce type de projet.

® Savoir determiner l'intérét économique du projet et connaitre les choix juri-
digues envisageables.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Aisne - Marne
AUEEE AT EINES Février - Mars 2022 11/12/2021
Haute Marne
Tout public Seine et Marne

Somme - Oise
Val d'Oise Mars 2022 15/01/2022

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Diversification

Le passage a I'agriculture Bio :
économiquement viable ?

OBJECTIF Les +

Connaitre les conditions d'acces et les Lintérét du Bio dans ma
facteurs clés de succés de l'agriculture stratégie d'entreprise.
biologique.

Durée - Tarifs

PLIBLE CONEERIIE

Agriculteurs qui se posent la question du
passage au bio. Inscriptions

. www.cgapneidf.fr
PREREQUIS

Pas de prérequis.

PROGRAMME

@ Le Bio, niche ou réel marche ?:
D quelles évolutions des marchés : grandes cultures, légumes, élevages (lait et
viande),
D répartition des productions en France et en régions,
D quels avenirs pour les filieres ?
@ Etablir un raisonnement agronomique pour garantir I'économique :
D “en Bio la difficulté n‘est pas de vendre mais de produire”,
D la rotation, clé de voute d'un systeme Bio,
D allier diversité et opportunité pour une meilleure stabilite,
D quelle rentabilité dans mon systeme ?
@ Une réflexion sur mon sol, ma ferme, et moi :
D quelles cultures pour quel type de sol ?
D adapter sa ferme & son systeme,
D la motivation, premier pilier de réussite en Bio.
® Témoignage d'un agriculteur en Bio.

Public Lieuxt Date ou période Date limite d'inscription

Aisne — Marne
Aube - Ardennes
Haute Marne
Seine et Marne

Juin 2022 10/03/2022

Agriculteurs

(1) Le lieu exact sera défini en fonction des inscriptions. Voir page 10 pour I'accessibilité PMR.
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Bureautique - Informatique

S’initier ou se perfectionner
a la bureautique : Word et Excel 2019

Les formations bureautiques sont Les +

enregistrées sous forme de tutoriels vidéo
accessibles via une plateforme. La durée de
validité des codes d'acces qui vous seront en restant chez soi.
communiqués a l'inscription est de 3 mois.
Durée - Tarifs

OBJECTIF

De l'initiation au perfectionnement, découvrez
les principales fonctionnalités du logiciel Word
et/ou Excel, ainsi que leurs fonctionnalités avancées pour gagner en efficacité.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Savoir se servir d'un ordinateur, d'une souris et disposer d'une bonne connexion
internet.

PROGRAMME

® MODULE WORD 2019 :
Vous vous familiarisez avec l'interface de Word et les bonnes habitudes & prendre
afin d'‘augmenter votre productivite.
Toutes les techniques de mise en forme sont détaillées : les marges, les caractéres
et paragraphes, les filigranes, lettrines, puces, ou encore numérotations...
Construire des tableaux, des illustrations pour personnaliser et enrichir votre
document.
A la fin de cette formation, vous &tes capable de réaliser tout type de document du
simple traitement de texte a la création d'une page web ou encore d'une lettre type.

® MODULE EXCEL 2019 :
Vous prenez en main l'interface d'Excel ainsi que toutes ses fonctionnalités.
La création de fichiers, les formules, la mise en forme, ou bien encore |la person-
nalisation de graphiques n‘'ont désormais plus de secrets pour vous. Vous pourrez
manipuler et interpréter les données de la maniere la plus efficiente possible.
A la fin de cette formation, vous étes en mesure d'automatiser des tdches répéti-
tives a l'aide de macros afin de gagner en productivité, mais aussi de réaliser les
équations et tableaux croisés dynamiques les plus complexes.

Fonctionnement : Chaque module est composé de 3 heures de vidéos découpées en
chapitres. Chaque sujet est abordé individuellement sous forme de tutoriels de 1 a

S minutes pour vous permettre d'apprendre & votre rythme et refaire les manipula-
tions autant de fois que vous le souhaitez. Tous nos cours bureautique sont consti-
tués de videéos en ligne animées par des experts certifies.

Pour vous inscrire, remplissez le bulletin d'inscription page 77 en indiguant a quelle
période vous souhaitez bénéficier de la formation (validité 3 mois) et adressez-le
& votre coordinatrice accompagné d'un cheque de 39 € TTC par module.
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Bureautique - Informatique

Apprendre Powerpoint 2019

Les formations bureautiques sont Les +
enregistrées sous forme de tutoriels vidéo
accessibles via une plateforme. La durée de
validité des codes d'acces qui vous seront en restant chez soi.
communiqués a l'inscription est de 3 mois.

Durée - Tarifs

S

De l'initiation au perfectionnement, découvrez
les principales fonctionnalités du logiciel
Powerpoint 2018.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Savoir se servir d'un ordinateur, d'une souris et disposer d'une bonne connexion
internet.

PROGRAMME

@ Cette formation vous propose de découvrir toutes les fonctionnalités de Power
Point 2018 : comment insérer des tableaux Excel, des graphiques, des Smart Arts.
Elle vous propose également de vous donner des indications pour bien gérer les
images, les animations de transition et les animations des diapositives.

@ Vous découvrirez une méthode pour réaliser de facon simple et efficace vos pre-
sentations. Vous serez ainsi capable de les structurer en un clin d'oeil.

@ Enfin, découvrez comment utiliser le Mode Présentateur, véritable clé du succes
de toutes vos conférences ou cours, en evitant toutes les erreurs possibles.

Fonctionnement : Le module est composé de 2h45 de vidéos découpées en cha-
pitres. Chaque sujet est abordé individuellement sous forme de tutoriels de 1 & S mi-
nutes pour vous permettre d'apprendre a votre rythme et refaire les manipulations
autant de fois que vous le souhaitez. Tous nos cours bureautique sont constitués de
vidéos en ligne animées par des experts certifiés.

Pour vous inscrire, remplissez le bulletin d'inscription page 77 en indiquant & quelle
période vous souhaitez bénéficier de la formation (validité 3 mois) et adressez-le
a votre coordinatrice accompagné d'un chéque de 39 € TTC.

Bureautique
Informatique
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Bureautique - Informatique

Apprendre Gmail

Les formations bureautiques sont Les +

enregistrées sous forme de tutoriels vidéo
accessibles via une plateforme. La durée de
validité des codes d'acces qui vous seront en restant chez soi.
communiqués a l'inscription est de 3 mois.
Durée - Tarifs

e i

Maitriser I'utilisation de la messagerie Gmail
de Google ainsi que les applications intégrées
Chat, Meet et Hangout.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Savoir se servir d'un ordinateur, d'une souris et disposer d'une bonne connexion
internet.

PROGRAMME

@ Découvrez comment gérer vos e-mails de facon simple et efficace :
D Créer votre compte e-mail depuis Gmail.
D Personnaliser et définir le type de boite de réception qui s‘adapte a vos besoins.
D Rédiger un e-mail et faire des envois spécifiques via les groupes.
» Communiquer via Chat, Meet ou Hangout directement depuis votre interface
Gmail.
® Apprenez des fonctionnalités avancées de l'outil Gmail :
D Utiliser des réponses automatiques en cas d'absence.
D Travailler avec les fichiers MS Offices.
D Utiliser pleinement la barre de recherche de Gmail
D Créer une signature de qualité (texte, image),
D Connaitre les raccourcis clavier les plus utiles et plus encore ...
® A la fin de cette formation, la recherche, la création de régles automatiques, et les
subtilités des réglages des parametres n‘auront plus de secrets pour vous...

Fonctionnement : Le module est composé de 1h40 de vidéos découpées en cha-
pitres. Chaque sujet est abordé individuellement sous forme de tutoriels de 1 & 15
minutes pour vous permettre d'apprendre a votre rythme et refaire les manipula-
tions autant de fois que vous le souhaitez. Tous nos cours bureautique sont consti-
tués de vidéos en ligne animées par des experts certifiés.

Pour vous inscrire, remplissez le bulletin d'inscription page 77 en indiguant a quelle
période vous souhaitez bénéficier de la formation (validité 3 mois) et adressez-le
& votre coordinatrice accompagné d'un cheque de 39 € TTC.
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Bureautique - Informatique

Maitriser Outlook

Les formations bureautiques sont Les +
enregistrées sous forme de tutoriels vidéo
accessibles via une plateforme. La durée de
validité des codes d'acces qui vous seront en restant chez soi.
communiqués a l'inscription est de 3 mois.

Durée - Tarifs

S

Découvrez les principales fonctionnalités
d’'Outlook : familiarisez-vous avec son
interface et son mode de fonctionnement.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Savoir se servir d'un ordinateur, d'une souris et disposer d'une bonne connexion
internet.

PROGRAMME

@ Utiliser les modules : courrier, calendrier, contacts.

® Créer plusieurs comptes e-mail.

@ Filtrer votre boite de réception.

® Envoyer des fichiers volumineux par mail.

® Envoyer votre calendrier & vos contacts.

@ Personnaliser votre messagerie Outlook.

@ Créer des cartes de visite.

® Programmer des réponses automatiques en cas d'absence.
@ Gérer des flux RSS.

@ Créer des raccourcis & l'aide des favoris.

Fonctionnement : Le module est composé de 2h30 de vidéos découpées en cha-
pitres. Chaque sujet est abordé individuellement sous forme de tutoriels de 1 & S mi-
nutes pour vous permettre d'apprendre a votre rythme et refaire les manipulations
autant de fois que vous le souhaitez. Tous nos cours bureautique sont constitués de
vidéos en ligne animées par des experts certifiés.

Pour vous inscrire, remplissez le bulletin d'inscription page 77 en indiquant a quelle
période vous souhaitez bénéficier de la formation (validité 3 mois) et adressez-le
& votre coordinatrice accompagné d'un cheque de 39 € TTC.
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Bureautique - Informatique

Savoir faire son enquéte en ligne
facilement et simplement
sur Google Forms

Les formations bureautiques sont Les +

enregistrées sous forme de tutoriels vidéo
accessibles via une plateforme. La durée de
validité des codes d'acces qui vous seront en restant chez soi.
communiqués a l'inscription est de 3 mois.
Durée - Tarifs

S

Google Forms est l'application qui va vous

permettre de créer des sondages et des

questionnaires en ligne, illustrés avec des images ou des vidéos, et sans aucun effort
de mise en page, Google Forms s‘occupe de tout.

PUBLIC CONCERNE

Tout public.

PREREQUIS

Savoir se servir d'un ordinateur, d'une souris et disposer d'une bonne connexion
internet.

PROGRAMME

@ Cette formation va vous permettre de découvrir tous les types de questions pro-
posees par l'application.

@ \ous verrez toutes les possibilités offertes pour diffuser votre questionnaire aux
participants, et en temps réel, vous pourrez consulter les résultats et les gra-
phiques statistiques des réeponses.

@® Vous pourrez aller plus loin en exploitant les résultats de votre sondage ou de
votre évaluation, dans une feuille de calcul Sheets dynamique

Fonctionnement : Le module est compose de 2h20 de vidéos découpées en cha-
pitres. Chaque sujet est aborde individuellement sous forme de tutoriels de 5 a 15
minutes pour vous permettre d'apprendre a votre rythme et refaire les manipula-
tions autant de fois que vous le souhaitez. Tous nos cours bureautique sont consti-
tués de vidéos en ligne animées par des experts certifiés.

Pour vous inscrire, remplissez le bulletin d'inscription page 77 en indiquant & quelle
période vous souhaitez bénéficier de la formation (validité 3 mois) et adressez-le
a votre coordinatrice accompagné d'un chéque de 39 € TTC.

76



CGA BULLETIN
-2 wll D'INSCRIPTION

ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE

A nous retourner avant la date limite d'inscription de la formation choisie
Joindre impérativement un chéque de 39€ & I'ordre du CGA PNEIDF par jour et par personne
(cf conditions de vente) & transmettre par courrier ou e-mail & votre interlocutrice CGA

Formations réalisées Formations réalisées dans I'Aisne,
dans I'Oise, le Val d'Oise les Ardennes, I'Aube, la Haute Marne,
ou la Somme la Marne ou la Seine et Marne
Edwina DUPUIS Aurélie BALITOUT
CGA PNEIDF CGA PNEIDF
Pdle Jules Verne 2 9 rue JB Colbert - CHAMBRY
10 rue de I'lle Mysterieuse 02930 LAON Cedex 9
80440 BOVES Tél: 03232313919
Tel: 0322502143 formation@cgapneidf.fr
formation@cgapneidf.fr

Raison sociale :

Domaine d'activité :

[JAgriculteur ] Artisan [JCommercant  [] Services []Profession liberale
[] Viticulteur O Autre

N*SIRET: | | | 1 I 1L L L L 1L 11111 NoadhérentCGA:

Stagiaire :

Civilite : Nom :

Prénom: : Date de naissance du stagiaire: __/__/____

Fonction dans I'entreprise :

Accompagné(e) de :

Civilité : Nom : Prénom :
Adresse :

Code postal : Ville :

Tel. fixe : Tél. mobile :

E-mail :

Je m’inscris aux formations suivantes :

Adresse de facturation (si différente) :

Code postal : Ville :

Théme(s) Lieu(x) Date(s)
ou période(s)

1

2

3

4

Date : Signature :
£
2

L'envoi de ce bulletin d'inscription vaut acceptation des conditions générales de vente au verso. a
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CONDITIONS DE VENTE

CGA

—

Picardie, Nord-Est,
lle de France
ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE

Inscriptions :

Renseignements et inscriptions sur notre site www.cgapneidf.fr rubrique
«formation» ou aupres du CGA Picardie, Nord-Est, lle de France. Les inscriptions
sont validées & réception d'un chéque de 39 € par jour de formation et par
personne, dans la limite de la date d'inscription indiquée dans le catalogue
(& défaut, 15 jours avant le début de la formation). Le centre de formation
CGA Picardie, Nord-Est, lle de France enverra alors au participant un mail de
confirmation.

IMPORTANT : I'inscription ne sera prise en compte que si elle est accompagnée d’'un
chéque de 39€ a I'ordre du CGA PNEIDF par jour de formation et par personne.

Annulation :

Par le stagiaire : toute annulation d'inscription doit parvenir au centre de
formation au plus tard 1S jours avant le début du stage (dans ce cas, le stagiaire
ne sera redevable d'aucune somme au centre de formation et son reglement
lui sera restitué). Si I'annulation parvient au centre de formation moins de 15
jours avant le début du stage, les sommes versées ne seront pas rembourseées.

Par le centre de formation : annulation de la formation (nombre insuffisant de
participants, indisponibilité d'un formateur...) 'organisme renverra au stagiaire
son chéque de réglement et le stagiaire ne sera redevable d'aucune somme
au centre de formation. Aucune autre indemnité ne pourra étre exigée par le
stagiaire.

Report de la formation : la formation pourra étre reportée, d une autre date et/
ou dans un autre lieu, d'un accord tacite entre les stagiaires inscrits et le centre
de formation.

Restauration :

Si la formation se déroule sur une journée au moins, le déjeuner est pris
sur place avec le groupe dans le lieu choisi par le centre de formation CGA
Picardie, Nord-Est, lle de France. Le repas est pris en charge par le CGA.

Deéroulement des stages :

En regle générale, les stages commencent & Sh30 avec accueil & 9hl15 et se
terminent vers 17h30. Les horaires et I'adresse du lieu de formation vous seront
communiqués par mail quelques jours avant la formation, ou par courrier a
défaut d’‘adresse mail.

Tarif :

Le tarif d'intervention pour une formation est généralement de 132 € TTC
par jour. Toutefois, sauf indication contraire*, le montant a payer pour
tout adhérent du CGA Picardie, Nord-Est, lle de France est de 39 € TTC la
1¥¢ journée lorsqu’il s'agit d'une premiere formation dans l'année (du
01/09/2021 au 31/08/2022). Ce méme tarif* est appliqué par jour et par
personne supplémentaire de la méme entreprise.

* Sauf pour les formations spécifiques : pages 19, 20, 56 et 59.

www.cgapneidf.fr
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Questionnaire

)

Vos souhaits, vos besoins en formation :

exprimez-vous !

Nous vous proposons de repondre & un
court questionnaire et de nous faire part
de vos souhaits et besoins en formation :

Soit en scannant le QR Code ci-dessous

avec votre smartphone :

Vos souhaits, vos besoins en formation :
exprimez-vous !

Nous vous proposons de répondre & un court questionnaire et de nous faire part de vos
‘souhaits et besoins en matiére de formation : exprimez-vous !

Nom-Prénom *

Votre réponse

Société *

Votre réponse

Avez-vous déja participé a une de nos formations ? *

Q oul
O non

Soit en recopiant le lien ci-dessous dans la barre d’adresse de votre navigateur :

https://forms.gle/GZfaYK1ZVWparwf78

En cas de difficultés, contactez votre coordinatrice :

- pour ['Oise, le Val d'Oise ou la Somme :

Edwina DUPUIS - edupuis@cgapneidf.fr ou 03 22 50 21 43

- pour 'Aisne, les Ardennes, 'Aube, la Haute Marne, la Marne ou la Seine et Marne :
Aurélie BALITOUT - abalitout@cneidf.cerfrance.frou 03 23 23 19 19

CGA

Picardie, Nord-Est,
lle de France
ORGANISME MIXTE DE GESTION AGREE




Les réeunions d’information

Fiscalité

Actualite Les réunions d'information
professionnelles organisees
par le CGA Picardie,
Nord-Est, lle de France,
sont ouvertes & tous,
Social adhérents ou non

du CGA.

Juridique

Technique

Vente

Trésorerie
- Elles ont lieu
Risques dans chaque département.

Hygiene

Ces réunions vous permettent

de vous tenir informes

de I'actualité de votre profession,

mais aussi de rencontrer et

d'‘échanger avec les autres
adhérents.

Vous recevrez une invitation
personnalisee
avant chague réunion.

LI i i cardie Nord Est.
= lle de France

ORGANIS "i;ap,ﬂ‘:dif;-nﬂ*mwﬁ*




